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Nasim cielom bolo priniest inovativne rieSenie na rastici problém
plastového odpadu a zaroven reagovat na praktické potreby
zakaznikov. Pri prieskume medzi Studentmi sme zistili, Ze mnohi
povazuju za nepraktické nosit so sebou samostatni zubnu kefku
a zubnu pastu, najmé pocas dna v Skole alebo pocas cestovania.

Nasa firma preto spojila ekologické myslenie, moderna technoldgiu

3D tlace a praktické vyuzitie do jedného produktu, ktory pontka
jednoduché a udrzatelné rieSenie kazdodennej hygieny.

VYSLEDKY FIRMY

Trzby - 1 751,50 €

Cisty zisk - 1 063,05 €

Mzdy - 55,00 €

Dividenda na akciu - 366, 67 %

PRODUKT

RoyalGo je ekologicka zubna kefka vyrobena pomocou 3D tlace
7 recyklovaného plastového materialu (filamentu), ktory vznika zo
spracovanych plastovych kelimkov. Kefka obsahuje integrovany
zasobnik zubnej pasty, ktory umoznuje az priblizne 75 pouziti, ¢im
zvysuje praktickost pri kazdodennej hygiene aj cestovani.

Predstavuje praktické a ekologické riesenie, ktoré reaguje na potreby
ekologického a moderného zivotného Stylu.

CISTE ZUBY. CISTEJSIA PLANETA.




ANALYZA PROBLEMU NAVRHOVANE RIESENIE

Plastovy odpad patri medzi najvicsie environmentalne vyzvy
sucasnosti. Ro¢ne sa vo svete vyrobi viac ako 350 milionov ton
plastu, pricom menej nez 10 % z tohto odpadu sa realne recykluje.
Medzi bezné, no environmentalne problematické produkty patria
aj zubné kefky, ktoré sa odporuca menitl kazdé tri mesiace.
To znamena, ze jeden clovek spotrebuje priblizne Styri zubné
kefky rocne.

Vicsina klasickych zubnych kefiek je vyrobena z kombinovanych
plastov, ktoré nie je mozné jednoducho recyklovat. Okrem toho sa
denne pouzivaji miliony jednorazovych plastovych kelimkov,
ktoré po kratkom pouziti koncia ako odpad.

Problém vsak nie je iba ekologicky. Pri cestovani alebo beznom

Analyza tychto faktorov nas viedla k vytvoreniu produktu, ktory
spaja ekologické riesenie s praktickou funkcénostou.
RoyalGo premiena pouzité plastové kelimky na filament pre 3D
tla¢, z ktorého vyrabame zubnu kefku s integrovanou zubnou
pastou. Tento model znizuje mnozstvo odpadu a zaroven
eliminuje potrebu nosit samostatnu tubu zubnej pasty.
Produkt tak reaguje na dva problémy sucasne:

e znizovanie plastového odpadu,

¢ zvysenie komfortu pri kazdodennej hygiene a cestovani.

presune je potrebné nosit samostatne kefku aj zubna pastu, ¢o / / / / / / / /
znizuje komfort a zvySuje mnozstvo plastovych obalov. Tento W . " “ .
problém sa tyka najmi Studentov, cestovatelov a ludi, ktori st o W E W

casto mimo domova a potrebuju praktické riesenie dentalnej ‘0
hygieny pocas dna.

KONKURENCIA

Spojenim udrZatelnej viroby a praktickej inovacie Trh so zubnymi kefkami je charakteristicky silnou konkurenciou najmid v podobe klasickych
plastovych zubnych Kkefiek, ktoré st cenovo dostupné a bezne predavané v drogériach
a supermarketoch. Na trhu existuju aj ekologické alternativy, napriklad bambusové kefky, ktoré su
SetrnejsSie k zivotnému prostrediu, no neriesia praktickost kazdodenného pouzivania.

DalSou alternativou su cestovné balenia kefky a zubnej pasty, ktoré riesia mobilitu pri cestovani, no

zvyCajne prinasaja viac plastovych obalov a neprispievaja k znizovaniu plastového odpadu.

Na rozdiel od vicsiny existujuacich rieseni RoyalGo spdja ekologicky material, 3D tla¢ a integrovanu
’ zubnu pastu v jednom produkte. Prindsa tak rieSenie, ktoré znizuje plastovy odpad a zaroven

zvysuje komfort kazdodennej hygieny.

vytvarame produkt, ktory znizuje plastovy odpad
a zaroven zjednodusuje kazdodennu hygienu.




~[o7alGo

RoyalGo nie je len z7ubna kefka - je to inovativne riesenie kazdodenného problému plastového odpadu a nepraktickej dentalnej hyeieny.

Sina z nich je vyrobena z nerecyklovatelnych
kombinovanych plastov a konci na skladke. Zaroven je

plastu ziskaného z pouzitych kelimkov, ¢im
premiename odpad na funkény produkt.
a ovanej zubnej paste umoznuje a7z
7 potreby nosit samostatnu tubu
astou balenia je aj 10 ml
pasta znacky Biela Perla.

Rozmer 21,3 x 2 cm zab je ergonomické
drzanie a praktické pouzitie. Produkt je
navrhnuty s dorazom na funkcénost, mobilitu
a udrzatelnost. Inovativnost produktu
/a v spojeni recyklovaného materialu,
technologie 3D tlace a integrovanej zubnej

pasty v jednom praktickom produkte.

RoyalGo predstavuje spojenie cirkularnej

7, technologickej inovacie

(3D tlac¢) a realneho trhového potencialu.

VYROBA

Plastové Kkelimky patria medzi najcastejsie
jednorazové odpady v domacnostiach. Po
kratkom pouziti koncia na skladke, hoci ich
material ma stale vysoky potencial dalSieho
vyuzitia. Nasa Studentska firma tento problém

riesi

premenou plastového odpadu na

plnohodnotny vyrobny material.

Pouzité kelimky zbierame a triedime podla

typu

plastu a pripravujeme na dalsie

spracovanie. Material je nasledne spracovany
filament urceny pre 3D tla¢é. Tento filament
slazi ako zakladny material na vyrobu tela
zubnej kefky RoyalGo.

Pomocou 3D tla¢e vylvarame ergonomicki
konstrukciu kefky. Vyroba prebiecha lokalne,
s dorazom na presnost, minimalizaciu odpadu
a efektivne vyuzitie materialu. Po vytlaceni je
do kefky integrovany zasobnik zubnej pasty
a kazdy kus prechadza kontrolou kvality.

Nasa

vyroba je postavena na principoch

cirkuldrnej ekonomiky - z odpadu vytvarame
funkény, prakticky a trhovo uplatnitelny
produkt.

£
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Vyroba

03

filamentu

KOMPONENTY:
L4 3
Ty =

Komponenty produktu tvoria recyklovany plastovy filament,
7 ktorého sa pomocou 3D tlace vyraba telo kefky. Sucastou je
mechanizmus integrovanej pasty umoznujici az 75 pouziti. Produkt
dopliia 10 ml balenie zubnej pasty a ochranny obal.

7 ODPADU VYTVARAME HODNOTU A Z KAZDODENNE]J RUTINY ROBIME UDRZATELNE ROZHODNUTIE



1. PRODUKT

Nasou prvou a zaroven najviacsou vyzvou
bolo vytvorit produkt, s ktorym sme nemali
ziadne predchadzajuce skasenosti. Vyvoj tzv.
Lkefkopasty*, teda zubnej kefky
s integrovanou pastou, si vyzadovalo
mnozstvo experimentovania a hladania
vhodného riesenia.

2.VYROBA PRODUKTU

Vyzvou bolo najst vyrobny proces, ktory by
bol ekologicky a zaroven finan¢ne dostupny.
Rozhodli sme sa pre 3D tlac a filament
vyrobeny 7z recyklovanych plastovych
kelimkov. Pocas vyvoja sme museli
niekolkokrat upravit dizajn kefky, aby bola
pevna, ergonomicka a vhodna pre
technologiu 3D tlace.

3. TESTOVANIE NA TRHU

Pred uvedenim produktu na trh sme
prototyp testovali medzi potencialnymi
zakaznikmi. Ziskali sme spéatna vizbu
najmé na dizajn, praktickost integrovanej
zubnej pasty a vyuzitie produktu pri
cestovani.

Ziskana spitna vizba nam pomohla
upravit finalny dizajn produktu a lepsie
pochopit potreby zakaznikov.

4. VYLEPSENIE PRODUKTU

Na zaklade spitnej vizby sme postupne
upravovali dizajn Kkefky, jej rozmery
a niektoré konstrukéné prvky. Nasim
cielom bolo vytvorit produkt, ktory bude
prakticky, ekologicky a vhodny na
kazdodenné pouzivanie aj cestovanie

5. PREDSUDKY

Na zaklade spitnej vizby sme
postupne upravovali dizajn kefky,
jej rozmery a niektoré konstrukéné
prvky. Nasim cielom bolo vytvorit
produkt, Kktory bude prakticky,
ekologicky a vhodny na
kazdodenné pouzivanie.

Postupnym vysvetlovanim principu
fungovania produktu a jeho vyhod
sa nam podarilo tieto pochybnosti
odstranit a  ziskat
zakaznikov.

doveru




CIELOVY TRH

SIROKA CIEI'OVA SKUPINA

Produkt RoyalGo je urceny pre Siroké spektrum
zakaznikov, ktori hladaju praktické a ekologické
rieSenia  pre kazdodenni  hygienu. Idealnym
zakaznikom je aktivny clovek, ktory ocenuje
praktickost, mobilitu a udrzatelné produkty.

EKOLOGICKY UVEDOMELI ZAKAZNICI
Rastucu skupinu zakaznikov predstavuju ludia,
ktori aktivne vyhladavaju udrzatelné produkty
a ekologické rieSenia. Podla eurdpskych
prieskumov viac ako 60 % spotrebitelov
uprednostnuje produkty Setrné k zivolnému
prostrediu.

VELKOST TRHU

Trh so zubnymi kefkami je velmi rozsiahly - pri
odporucanej vymene kazdé 3 mesiace spotrebuje
jeden clovek minimalne 4 kefky rocne. Len v
Eurdpe sa tak roc¢ne predaju stovky milionov
zubnych kefiek, ¢o predstavuje velky potencial
pre nové ekologické a inovativne produkty, ako je
RoyalGo.

KONKURENCIA

Prakticky na

Produkt I
cestovanie

Ekologicky

Plastova kefka

Bambusova
kefka

STUDENTI A CESTOVATELIA

Primarnu cielova skupinu tvoria Studenti a mladi
ludia, ktori casto cestuju, byvaju na internatoch
alebo travia vela ¢casu mimo domova. Integrovana
pasta eliminuje potrebu nosit samostatna tubu,
¢im zvySuje mobilitu produktu.

ZDRAVOTNICKE A DENTALNE
PRACOVISKA

Potencialnu cielova skupinu predstavuju aj zubné
ambulancie a dentalne kliniky, ktoré mozu produkt
vyuzivat napriklad ako hygienicky produkt pre
pacientov alebo ako doplnkovy predajny produkt.

POZICIA PRODUKTU NA TRHU

RoyalGo sa na trhu profiluje ako inovativny
ekologicky produkt, ktory spaja recyklovany
material, 3D tlac a integrovant zubnu pastu, ¢im
vylvara jedine¢né riesenie medzi klasickymi
kefkami a ekologickymi alternativami.

@

PRIESKUM TRHU
ONLINE DOTAZNIKY
100 respondentov - 68 % by zvazilo kiipu ekologickej kefky s integrovanou pastou.
OSOBNE ROZHOVORY
25 rozhovorov - zakaznici ocenili najméi praktickost produktu nielen pri cestovani, ale
taktiez kazdy den.
REALIZACIA KONCEPTU
Pocas testovania konceptu sme overili zaujem o RoyalGo pilotnym predajom. Predali
sme priblizne 50 kusov a zakaznici ocenili jeho praktickost, dizajn a ekologicky prinos.

PREDAJNOST ROYALGO

Predaj produktu RoyalGo prebieha dvomi hlavnymi kanalmi:

Osobny predaj - najmi v skolskom prostredi, na podujatiach a prostrednictvom
priameho kontaktu so zakaznikmi.

Online predaj - prostrednictvom socidlnych sieti a webovej stranky firmy, kde
zakaznici ndjdu informacie o produkte aj o nasej firme.

»Jednoduché, funk¢né a idealne najmi na cestovanie.*
MUDr. Miriam Cambalova, zubna lekarka

@ ~Prakticky a inovativny produkt idealny pre aktivny zivotny Styl.“

@

Ing. Jana Benckova

»Inovativny produkt s velkym potencialom a ekologickou hodnotou.“
MDDr. Veronika Keselicova, zubna lekarka

@,,Praktické a moderné riesenie podporujuace lepsSie hygienické navyky.“
Bc. Nora Gregurkova, dentalna hygienicka



MARKETING

Hlavnym komunika¢nym kandlom dnesnej doby st najmi socilne siete, kde Iudia a firmy travia vela ¢asu. @roya |.s.f
Ako hlavnu platformu sme si zvolili Instagram, kde pravidelne informujeme sledovatelov o naSich

cinnostiach, akciach a buducich planoch zaujimavym a kreativnym sposobom. Algoritmus podporujeme J
pravidelnymi prispevkami, sutazami alebo inymi aktivitami. Okrem Instagramu vyuzivame aj dalSie

platformy, napriklad LinkedIn a TikTok.

@royal.s.f
V ramci nasej Skoly sme na reklamu vyuzili aj tradi¢ny marketing formou propagacnych materialov ako su

letaky, plagaty a brozurky, ktoré sme distribuovali v priestoroch nasej Skoly, aby Studentom neunikli

ziadne novinky.

®
o ) Royal s.f.
KLUCOVA PREDAJNA TAKTIKA

Nasou hlavnou taktikou na zvySovanie trzieb je kombinacia osobného predaja a online komunikacie.
Prostrednictvom socialnych sieti budujeme povedomie o produkte a nasledne vyuzivame osobny predaj
v Skolskom prostredi a na podujatiach, kde mozu zakaznici produkt vidiet a vyskasat. Tento priamy
kontakt so zakaznikmi vyrazne zvySuje doveru v produkt a podporuje jeho predaj.

Nasa Studentska firma spolupracuje aj so Skolskym parlamentom a skolskym bufetom, kde pomahame pri roznych
aktivitich a podujatiach organizovanych v ramci Skoly. Vdaka tejto spolupraci mame zaroven moznost ponukat
a predavat nase produkty priamo v skolskom bufete. Tato spolupraca nam pomaha zviditelnit nasu znacku a priblizit nas
produkt Studentom skoly.

https://www.royalsf.sk/

Mame aj vlastni webovt stranku, kde sa nachadza sekcia O nas, informacie
o nasom produkte a sekcia o nasich akciach. Sucastou webu je aj edukacna
sekcia, kde sa navstevnici mozu naucit pojmy z podnikatelského prostredia
a nasledne si ich otestovat v kratkom kvize



https://www.royalsf.sk/

TIM ROYAL

Studentskti firmu Royal tvori tim mladych ludi, ktori hladaji praktické
a udrzatelné rieSenia problémov kazdodenného zivota. Zaujimame sa
o problémy kazdodenného zivota a snazime sa pre ne hladat udrzatelné
rieSenia. Nasim cielom je prinasat jednoduché inovacie, ktoré dokazu ludom
ulahcit kazdodenné fungovanie. Nie sme vizionari, ktori chci zmenit svet, ale
chceme pomahat nasSim spoluziakom aj SirSej verejnosti  zjednodusit
a sprijemnit rieSenie beznych problémov.

LSilny tim dokaze zmenit problém na prilezitost a napad na rieSenie.“

Kazdy ¢len timu prispieva svojimi schopnostami a napadmi k rozvoju produktu
RoyalGo. Pocas fungovania firmy sme sa naucili spolupracovat, planovat ulohy,
riesit problémy a prijimat rozhodnutia, ktoré ovplyvnuja chod firmy. Pri nasej
praci nas usmernuje pani ucitelka aplikovanej ekondémie, ktord nam pomaha
lepsie pochopit fungovanie podnikania v praxi.

Matas Sukenik (prezident) uddva smer nasej firmy a Michaela Hamorova
(viceprezidentka ludskych zdrojov), Alexandra Kapralova (viceprezidentka
vyroby), Lea Zavatzka (viceprezidentka marketingu), Richard Ruman
(viceprezident financii) zabezpecuju plynulé fungovanie a rozvoj firmy. Spolu
s dal$imi 11 ¢clenmi timu vytvaraja silny kolektiv, ktory stoji za realizaciou nasich
podnikatelskych aktivit.

Motivacia a zamestnanecky rast

Kazdy clen nasej Studentskej firmy je dolezitou sucastou timu, ktory
spolupracuje na dosahovani spolo¢nych cielov. Vzajomna podpora, otvorena
komunikacia a zodpovedny pristup k praci vytvaraji prostredie, v ktorom moze
kazdy prispiet k rozvoju firmy. Prezident firmy pravidelne vyhodnocuje ¢innost
jednotlivych oddeleni a ocenuje ich prinos k dosahovanym vysledkom, ¢im
podporuje motivaciu a timového ducha.

Na konci kazdého mesiaca viceprezidenti jednotlivych oddeleni pripravuju
strucné zhrnutie svojej ¢innosti, ktoré obsahuje prehlad realizovanych uloh,
dosiahnutych vysledkov a dolezitych informacii pre vedenie firmy. Tento
systém pravidelnej komunikacie a spétnej vizby nam umoznuje efektivne
koordinovat pracu timu, sledovat pokrok a identifikovat prilezitosti na dalsie
zlepSenie.



Mikulas na skole
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Slovensky den
Predaj RoyalGo
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Pocas fungovania Royal s. f., firma disponovala
s finan¢nymi prostriedkami s cielom co najefektivnejsie
vyuzit vSetky zdroje v procese vyroby a predaja
a dosiahnutia maximalneho zisku. Na zaklade podkladov,
ktoré nam poskytlo personalne oddelenie sme vyplacali
zamestnancom mzdy vo vyske 0,30 €/hod. Na zaciatku
¢innosti firmy sme ziskali vstupny kapital vo vyske 165,00
€. Kapital bol tvoreny upisanim 55 akcii po 3,00 € Najvicsi
podiel prijmu tvoril predaj nasho produkt RoyalGO vo
vyske 716,40 € a prijem z predaja Winter Wonderland -
127,00 € . Najvicsie vydavky saviseli najmi s organizaciou
Mikuldsa + rezijné naklady, a sluzby spojené so spravou
webu 224,60 € Naklady na vyrobou nasho produktu boli vo
vyske 209,20 €, naklady na Winter Wonderland 39,65 €,
mzdové naklady zamestnancov 55,00 €. Spolu
s marketingovym oddelenim sme pracovali na urceni ceny
vyrobkov. Pri stanovovani ceny sme vzali do uvahy hlavné
faktory: prieskum trhu - spokojnost spotrebitela,
konkurencia - uspech na trhu a udrzanie ziskovosti,
marza - ziskovost a konkurencie schopnost firmy. Cenu
RoyalGo sme stanovili nakladovo s orientaciou
na psychologiu nacenovania tzv. "batovskych cien' na
9,95 €/kus.

72. predanych kusov

Jan Feb Mar 716940 €

FINANCIE

O
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Dividendy budeme Vyplécaf’ jednorazovo,
preto zatial nemozeme vypocital presnu
hodnotu jednej dividendy, ale podla
predbezného  vysledku  hospodarenia
vychadza jej hodnota na 1,00 €. Zaroven
budeme vyplacat aj tantiémy 250,00 €.
7 cistého zisku vyplatime aj financény
prispevok vo vyske 100,00 € detskému
domovu Deti mojho srdca v Spisskej Novej
Vsi, ktory bude vyuzity na podporu dobrej
starostlivosti, vyvoja a pohody deti
v detskom dome, a zaroven vyplatime
odmeny vo vyske 100 € aj Studentom IT
odboru.



Prijmy z podnikatelskej ¢innosti Zoslatok penazi na rozdelenie
Cor Plén (€) Skutggnost Naplnenie plénu (%) C.r. Plin (€) Skutoénost (€) Naplnenie planu (%
Prijmy z predaja listkov na Mikulasa 1 624,00 812,00 130,13 Zostatok penazi v pokladnici 18 708,00 1 346,95 190,25
Prijmy z predaja Winter Wonderland 2 123,00 127,00 103,25 Zaplatena dan z prijmu 19 54,30 118,00 217,31
Prijmy z predaja Slovensky den 3 65,00 96,10 147,85 Vriatenie vkladu akcionarom 20 165,00 165,00 100,00
Prijmy z predaja RoyalGo 4 300,00 716,40 238,80 Zoslalok penazi na rozdelenie 21 488,70 1 063,95 217,71
Prijmy spolu 5 1112,00 1751,50 157,51 Rozdelenie éistého zisku
Vydavky na podnikatelski ¢innost C.r. Plan (€) Skutoc¢nost (€) Naplnenie planu (%)
C.r. Plan (€) Skutoénost (€) Naplnenie planu (%) Dividendy 22 275,00 605,00 220,00
Vydavky z predaja Winter Wonderland 6 42,00 39,65 94,40 Tantiemy 28] 120,00 250,00 208,33
Vydavky z predaja Slovensky den 7 30,00 16,50 55,00 Finanény prispevok detskému domovu 24 80,00 100,00 125,00
Vydavky na RoyalGo 8 220,00 209,20 95,09 Odmena pre Studentov IT 25 0,00 100,00 =
Vidavky na ndkup tovaru 9 0,00 24,60 - Vydavky na likvidaciu firmy 26 13,70 8,95 65,32
Mzdy 10 60,00 55,00 91,67 Zostatok penazi po rozdeleni 27 0,00 0,00 0,00
lnlé1 \?;')davk_v (mikula$ + rez. naklady + 1 250,00 224,60 89,84 Pomocné vipoéty
veltr
v »
Vydavky spolu 12 602,00 369,55 94,61 L FINANCNA
»

Pocet ks emitovanych akeii 001 55 ANALYZA
Vysledok hospodarenia "

Nominalna hodnota jednej akcie 002 3,00 ‘ i TVO RE NA

é Plén (€) Skuto¢nost Naplnenie planu ~
i an (€ )
(€) %,

Celkova hodnota upisanych akeii 003 165,00 KU DNU
Prijmy spolu 13 1112,00 1751,50 157,51 13. 04. 202 6

Dividenda na akciu 004 11,00
Vydavky spolu 14 602,00 569,55 94,61 ,

Celkovo vyplatené dividendy 005 605,00
Vysledok hospodarenia 15 510,00 1181,95 231,75

Wbyt
Dan z prijmu Royal $. f. splatna do JA
(wn/)l L : J 16 51,00 118,00 231,37 ——— e
/0 . ’ ’
Ing. Michaela Uhlarova

Cisty zisk/strata 17 459,00 1063,95 231,79




Buducnost produktu RoyalGo vidime v dalSom rozvoji ekologickych
rieseni v oblasti dentalnej hygieny. NaSim cielom je pokracovat
v zdokonalovani kefky s integrovanou zubnou pastou a prinasat
zakaznikom praktické a udrzatelné produkty kazdodennej potreby.

V  budtcnosti  planujeme zlepSoval vyrobny proces pomocou
efektivnejsieho vyuzivania 3D tlace, vyvijat nové verzie kefky RoyalGo
a rozsirit predaj prostrednictvom online platforiem, drogérii
a partnerskych obchodov. Zaroven chceme podporovat povedomie
o znizovani plastového odpadu a vyzname recyklacie.

Roz$irenie
Osvetové kampane o znizovani predajnej siete

; ZlepSenie dizajnu
plastového odpadu

a ergonomie kefky

N 2 7

Zvysenie Vyvoj novych verzii kefky
objemu vyroby é~—_ RoyalGo

< /:\_?

\
/ \/
Zalozenie spoloc¢nosti

ROYALS. r. o, Spolupraca s dentalnymi

Vyroba kefiek z este pracoviskami
ekologickejsich
materialov

BUDUCNOST

Po ukonéeni fungovania Studentskej firmy planujeme pokracovat v rozvoji nasho
podnikatelského napadu aj v realnom podnikatelskom prostredi. Nasou ambiciou
je zalozit spolo¢nost ROYAL s. r. o. a dalej rozvijal produkt RoyalGo ako
inovativne ekologické rieSenie v oblasti dentalnej hygieny.

Zaroven chceme rozvijal spolupracu s partnerskymi spolo¢nostami, napriklad so
znackou Biela Perla, ktorej zubnu pastu vyuzivame v nasom produkte. V pripade
dalsieho rozvoja projektu zvazujeme aj licencovanie alebo predaj know-how
vyroby kefky RoyalGo partnerskej spolo¢nosti.

RoyalGo je viac nez len zubna kefka.
Je to krok k udrzatelnejsej buducnosti

kazdodennej hygieny.

KRATKODOBY CIEL (1 rok)
rozsirenie vyroby a predaja online
STREDNODOBY CIEL (2-3 roky)
spolupraca s dentalnymi ambulanciami a ekologickymi obchodmi
DLHODOBY CIEL (5 + rokov)

rozsirenie produktu RoyalGo na zahrani¢né trhy



@ https://www.royalsf.sk/

SPECIALNE
PODAKOVANIE:

Ing. Michaela Uhlarova
JA Slovensko, n. o.
Sukromna stredna odborna
skola Poprad
Studenti 4. ro¢nika IT odboru
Spoloc¢nost Biela Perla
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	ZHRNUTIE
	CIEĽ
	PRODUKT
	VÝSLEDKY FIRMY
	Tržby – 1 751,50 € Čistý zisk – 1 063,95 € Mzdy – 55,00 € Dividenda na akciu – 366, 67 %
	ČISTÉ ZUBY. ČISTEJŠIA PLANÉTA.



	ANALÝZA PROBLÉMU
	NAVRHOVANÉ RIEŠENIE
	KONKURENCIA
	Spojením udržateľnej výroby a praktickej inovácie vytvárame produkt, ktorý znižuje plastový odpad                   a zároveň zjednodušuje každodennú hygienu.
	RoyalGo nie je len zubná kefka –  je to inovatívne riešenie každodenného problému plastového odpadu a nepraktickej dentálnej hygieny.


	VÝROBA
	Zber kelímkov
	Výroba filamentu
	3D tlač
	Balenie
	KOMPONENTY:
	Komponenty produktu tvoria recyklovaný plastový filament,                z ktorého sa pomocou 3D tlače vyrába telo kefky. Súčasťou je mechanizmus integrovanej pasty umožňujúci až 75 použití. Produkt dopĺňa 10 ml balenie zubnej pasty a ochranný obal.
	Z ODPADU VYTVÁRAME HODNOTU A Z KAŽDODENNEJ RUTINY ROBÍME UDRŽATEĽNÉ ROZHODNUTIE



	VÝZVY
	3. TESTOVANIE NA TRHU

	CIEĽOVÝ TRH
	PRIESKUM TRHU
	PREDAJNOSŤ  ROYALGO
	„Jednoduché, funkčné a ideálne najmä na cestovanie.“ MUDr. Miriam Čambálová, zubná lekárka
	„Praktický a inovatívny produkt ideálny pre aktívny životný štýl.“ Ing. Jana Bencková
	„Inovatívny produkt s veľkým potenciálom a ekologickou hodnotou.“ MDDr. Veronika Keselicová, zubná lekárka
	„Praktické a moderné riešenie podporujúce lepšie hygienické návyky.“ Bc. Nora Gregurková, dentálna hygienička



	TÍM ROYAL
	„Silný tím dokáže zmeniť problém na príležitosť a nápad na riešenie.“
	ROYAL

	FINANCIE
	PRÍJMY
	Mikuláš na škole Winter Wonderland  Slovenský deň  Predaj RoyalGo

	VÝDAVKY
	RoyalGO Winter Wonderland  Mikuláš na škole Web Mzdy
	predaných kusov

	716,40 €
	Príjmy z podnikateľskej činnosti
	Č. r.
	Plán (€)
	Skutočnosť (€)
	Naplnenie plánu (%)

	Príjmy z predaja lístkov na Mikuláša
	624,00
	812,00
	130,13

	Príjmy z predaja Winter Wonderland
	123,00
	127,00
	103,25

	Príjmy z predaja Slovenský deň
	65,00
	96,10
	147,85

	Príjmy z predaja RoyalGo
	300,00
	716,40
	238,80

	Príjmy spolu
	1 112,00
	1 751,50
	157,51

	Výdavky na podnikateľskú činnosť
	Č. r.
	Plán (€)
	Skutočnosť (€)
	Naplnenie plánu (%)

	Výdavky z predaja Winter Wonderland
	42,00
	39,65
	94,40

	Výdavky z predaja Slovenský deň
	30,00
	16,50
	55,00

	Výdavky na RoyalGo
	220,00
	209,20
	95,09

	Výdavky na nákup tovaru
	0,00
	24,60

	Mzdy
	60,00
	55,00
	91,67

	Iné výdavky (mikuláš + rež. náklady + veľtrh)
	250,00
	224,60
	89,84

	Výdavky spolu
	602,00
	369,55
	94,61
	Výsledok hospodárenia
	Č. r.
	Plán (€)
	Skutočnosť
	(€)
	Naplnenie plánu
	(%)
	Príjmy spolu
	Výdavky spolu
	Výsledok hospodárenia
	Daň z príjmu Royal š. f. splatná do JA
	(10%)
	Čistý zisk/strata
	459,00
	1 063,95
	231,79
	Zostatok peňazí na rozdelenie
	Č. r.
	Plán (€)
	Skutočnosť (€)
	Naplnenie plánu (%)
	Zostatok peňazí v pokladnici
	Zaplatená daň z príjmu
	Vrátenie vkladu akcionárom
	Zostatok peňazí na rozdelenie
	Pomocné výpočty
	Č. r.
	Počet ks emitovaných akcií
	Nominálna hodnota jednej akcie
	Celková hodnota upísaných akcií
	Dividenda na akciu
	Celkovo vyplatené dividendy



	FINANČNÁ ANALÝZA VYTVORENÁ    KU DŇU  13. 04. 2026
	Uhlárová


	Ing. Michaela Uhlárová
	BUDÚCNOSŤ
	Budúcnosť produktu RoyalGo vidíme v ďalšom rozvoji ekologických riešení v oblasti dentálnej hygieny. Naším cieľom je pokračovať                            v zdokonaľovaní kefky s integrovanou zubnou pastou a prinášať zákazníkom praktické a udržateľné produkty každodennej potreby. V budúcnosti plánujeme zlepšovať výrobný proces pomocou efektívnejšieho využívania 3D tlače, vyvíjať nové verzie kefky RoyalGo                  a rozšíriť predaj prostredníctvom online platforiem, drogérií                              a partnerských obchodov. Zároveň chceme podporovať povedomie                           o znižovaní plastového odpadu a význame recyklácie.
	Po ukončení fungovania študentskej firmy plánujeme pokračovať v rozvoji nášho podnikateľského nápadu aj v reálnom podnikateľskom prostredí. Našou ambíciou je založiť spoločnosť ROYAL s. r. o. a ďalej rozvíjať produkt RoyalGo ako inovatívne ekologické riešenie v oblasti dentálnej hygieny. Zároveň chceme rozvíjať spoluprácu s partnerskými spoločnosťami, napríklad so značkou Biela Perla, ktorej zubnú pastu využívame v našom produkte. V prípade ďalšieho rozvoja projektu zvažujeme aj licencovanie alebo predaj know‑how výroby kefky RoyalGo partnerskej spoločnosti.
	RoyalGo je viac než len zubná kefka.  Je to krok k udržateľnejšej budúcnosti každodennej hygieny.
	VÍZIE
	https://www.royalsf.sk/
	@royal.s.f
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