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ZHRNUTIg

Sme studentska firma LocKey, ktora vznikla s ambiciou vniest' do kazdodenneho zivota viac pokoja
poriadku. Nasim poslanim je pomahat’ I'ud’om chranit’ to, na com im zalezi, a to prostrednictvom rieseni,
ktore v sebe spajaju moderne technologie s osobnym pristupom. Verime, ze v digitalnej dobe by technicke
zariadenia nemali byt’ len funkcne, ale mali by odrazat’ aj identitu a Styl svojho majitel’a.

§%Slll“\‘z\hrnutie

02 Predstavenie problemu a riesenie
03 Produkt a vyroba

04 Ciel'ova skupina a konkurencia Spajame svet inteligentnej elektroniky s nekonecnymi moznost'ami 3D tlace. Nasim
05 Marketing ciel'om bolo vytvorit' produkt, ktory sa stane prirodzenou sucast'ou vasho tna.
A\ \— 06 Financna analyza Zakladom nasho riesenia je Bluetooth kI'ucenka, ktora v spojeni s mobilnou
~—_ 08 Nas tim aplikaciou zaist'uje, ze mate svoje cennosti vzdy pod kontrolou. Nasa pridana
09 Vjzvy hodnota spociva v kreativite a udrzatel'nom sposobe vyroby, ktory nam dovol'uje
110/ Budiicnost’ rychlo reagovat’ na napady a potreby nasich zakaznikov. Do sveta ,strat a nalezov*
tak prinasame nielen technicki presnost’, ale aj farby a emocie. o1
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problén,
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Poznate ten pocit? Ranny zhon, meskajiici autobus,
dolezite stretnutie - a v tom najnevhodnejSom
momente zistite, ze vase kl'uce alebo penazenka nie
st na svojom mieste. Panika, ktora nasleduje, nie je
len o strate fyzickeho predmetu, ale o strate
drahocenneho casu a psychickej pohody. Prieskumy
ukazuju, ze priemerny clovek stravi hlI'adanim
stratenych veci desiatky hodin rocne, co v dnesnej
flohe predstavuje nezanedbatel nu zat'az.

Tento problem sa netyka len zabudlivcov. Tyka sa
kazdeho z nas - od studentov v skole, cez Sportovcov

na tréningoch aZ po rodicov, ktori straia veci svojich &

deti. Sucasny trh sice ponuka zariadenia na
|okalizaciu, no tie casto trpia vyraznym nedostatkom:
st vizualne neosobne a technicky chladne.
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Nasou odpoved'ou na tento kazdodenny chaos je inteligentna kl'ucenka, ktora v sebe prirodzene spaja
modernu technologiu a individualny dizajn. Zakladom nasho riesenia je inovativne vyuzitie 3D tlace,
vd'aka ktorej vkladame lokalizacnu techniku do originalnych obalov. fuFnguje ako vas osobny digitalny
strazca prepojeny so smartfonom: v pripade straty predmetu v interieri mozete kl'ucenku cez aplikaciu
jednoducho prezvonit', pricom vas zvukovy signal okamzite privedie k hl'adanej vec. Ak sa vsak predmet
nachadza mimo vasho bezprostredneho dosahu, aplikacia vam umozni vidiet” jeho posledni znamu
nolohu, cim eliminuje neistotu. Touto kombinaciou technickej preciznosti a hraveho dizajnu menime
chladnu elektroniku na esteticky doplnok, ktory zakaznikom prinasa nielen funkcnost, ale predovsetkym
istotu v kazdom kroku.
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VATSKO % ;

5ZCZ}
i




Produkt - LokniTo VY"R OB Jq X

LokniTo je inovativna smart kI'ucenka, ktora spaja svet modernych ) ) S
technoldgii s dizajnom. Nasim ciel'om je eliminovat’ stres z hl'adania Vyrobny proces

stratenych veci a priniest’ pouzivatel'om pokoj na dusi vd'aka neustalemu
prehladu o polohe ich kl'ucov, batohov ci inych dolezitych predmetov.

Lakladom produktu je ochranny obal vyrobeny metodou 3D tlace,
ktory vynika svojou odolnost'ou a unikatnym vzhl'adom.
Aktualne ponukame tri dizajnove linie.
e srdce
e kvet
o futbalova lopta

Kvalitu garantujeme viastnym vyrobnym cyklom, ktory zahina: (4 A

« JD Modelovanie: Vyvoj vlastnych digitalnych navrhov, ktoré su konstrukcne
optimalizovane pre dokonalé ulozenie a maximalnu ochranu Cipu.

o Aditivna vyroba: Produkcia puzdier, ktoré vd'aka metode 3D tlace dosahuiju
vysoku pevnost’ a mechanicki odolnost.

o Manualna montaz. Rucna kompletizacia kazdeho kusu - od vlozenia
elektroniky az po finalne uzatvorenie puzdra.

o Kontrola kvality: Testovanie sily signalu a mechanickej odolnosti kazdeho
kusu pre zarucenie 100 % funkcnosti.

Technoldgia a TECHNICKE PARAMETRE
popis ﬁtng'ovania UPOZORNENIE: Produkt nie je vodotesny ani vodeodolny. Odporigame ho chranit’ pred vihkost'ou, priamym
kontaktom s vodou a extremnym mechanickym namahanim, aby sa predislo poskodeniu elektroniky.
Srdcom kl'ucenky je inteligentny lokalizator, ktory sa stava aktivaym po jednoduchom T T T
sparovani s aplikciami Najst’ (i0S) alebo FIND HUB / HI'adacie centrum (Android).
System funguje na principe globalnej siete, ktora umoznuje sledovat’ presnu polohu E
k'ucenky v realnom case priamo na mape smartfonu. Pre ul'ahcenie hl'adania v Napitie:  Ipcsv
blizkom okoli (napr. v byte) je produkt vybaveny funkciou zvukového signalu, ktory je
mozne aktivovat' na dial’ku prostrednictvom mobilnej aplikacie. Pripojenie:  |BLEs4

Dosah pripojenia:
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CIELOVA SKUPINA

Nas produkt vstupuje do priestoru, kde sa stretava moderna
technologia s kazdodennou praktickost'ou. Hlavnu ciel'ovu
skupinu tvoria mladi I'udia a Studenti (15 - 25 rokov), ktori
hl'adaju smart riesenia pre svoje kl'uce a ine osobne veci, no
zaroven vyzaduju vizualnu odlisnost’. Prave v skolskom prostredi
sa stala nasa LokniTo kI'ucenka rychlo popularna, pretoze riesi
problem zabudnutych veci v triedach ci satniach.

Dalsim déleZitym segmentom si rodicia a deti (6 - 14 rokov).
Pre rodicov predstavuje cenovo dostupny sposob, ako
zahezpecit’ Skolske tasky deti, pricom hravé 3D motivy (srdce,
kvet, lopta) robia z technologie pre deti prirodzeny a mily
doplnok, ktory radi nosia. Nasim ciel'om je vyplnit’ medzeru na
trhu personalizovanou elektronikou, ktora nie je len funkcna, ale
aj esteticky pritazliva a emocionalne blizka koncovemu
uzivatel ovi.
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KONKURENCIA

V porovnani s globalnymi hracmi ako Apple AirTag alebo Tile odstranujeme
systemove bariery Sirkou nasho portfolia. Ponukame dve Specializovane
verzie: modely plne kompatibilné s aplikaciou Najst' (i0S) a modely pre
systémy Android (FIND HUB / HI'adacie centrum). Tymto pokryvame cely trh,

EE W wE

|okatory, ktore su casto nestabilne a vyzaduju instalaciu rizikovych aplikacii.

Nasim kl'icovym benefitom je ,,all-in-one” riesenie. Zatial’ co pri znackach
Apple ci Tile si zakaznik musi puzdro dokupovat’ ako drahe prislusenstvo, my
predavame lokalizator uz vlozeny v odolnom a estetickom 3D puzdre.
Konstrukcia nasho puzdra je navrhnuta tak, aby chranila technologiu, no
zaroven umoznovala jednoduchu vymenu baterie, cim predlzujeme zivotnost
produktu. Zakaznik tak dostava hotovy, vopred skompletizovany produkt, ktory
je okamzite pripraveny na nosenie. Tymto spojenim technickej specializacie a
vlastneho dizajnu ziskavame vyrazny naskok v pomere ceny, bezpecnosti a
celkovej funkcnosti.
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MARKETING

DISTRIBUCIA I

Nasa distribucna siet’ je mavrhnuta s dorazom na .
: Marketing nasej firmy je postaveny na budovani digitalnej
Epritomnosti a Vizualnej prezentacii nasej firmy. Nasim

priestoroch Skoly, ktory prebieha pocas prestavok a na primarnym komunikaénjm kanalom sa stal Instagram, kde

vybranjch Skolskjch podujatiach. Tito forma ndm : gme najviac aktivni a ziskali sme zakladiu nad 200

umoZiuje nielen fyzicky prezentovat funkeie ik dceniek, : gledovaterov, Prostrednictvom tohto profilu verejiijeme

ale aj budovat” Komunitu a ziskavat” okamziti Spatn  yizyglne atraktivny obsah, v ktorom ukazujeme nielen funkcie

Vazbu priamo od nasich spoluziakov a ucitel'ov. Aby sme  nagich kP'ieniek, ale aj proces ich vjroby. Vi'aka pribehom

vsak oslovili aj zaujemcov mimo nasho bezprostredneho sme v priamom kontakte s nasou ciel'ovou skupinou, €o nam

Okolia, vyuzvame viastny e-shop. Ten predstavuie : ymosiyie siskavat’ spitnd vizbu na nas produkt. Okrem toho

moderny a rychlu cestu k zakaznikovi, pricom Evyuiivame aj TikTok a Facebook, kde pdsobime najmi

zabezpecue prehl'adnu spravu objedniavok a efektvie : pvocronivtyom video obsahu. V tjchto videach ukazujeme

Vybavovanie poziadaviek externyeh zaujemeov. Vi'aka i v yiisky wyuiitia Kliiceniek v kadodennom divote,

tomuto online rieseniu nie sme imitovant piestorom § gir, »ciiome novedomie o firme u Sirokej verejnosti. Tieto

07 £ CUREIE 2 LU L i Ekanély nam slizia na prezentaciu nasej prace a prepajanie

modernych technologii s osobnym pristupom k zakaznikovi.

efektivitu a minimalizaciu logistickych nakladov.
Kl'icovym prvkom nasej strategie je priamy predaj v

komukol'vek.

PROPAGACIA

(6) @lockey_s.f

ﬁ LocKey s.f.

Podla typu obsahu

Vsetko Sledovatelia Ludia, ktori vas ne

Prispevky
[— ]

Pribehy

Reely
)

sleduju

49,7%

31,6%

18,7%

ia, ktori vas nesleduju

Top vekové kategodrie

18-24
==———

25-34
I

35-44
=

13-17
=

Aktivita v profile ®

verzus 10. 2. - 11. 3.

Navstevy profilu

Tuknutia na externé odkazy

45,2%
37,3%
6,2%

6,2%

555

+81,4%

627
+80,5%

28
+100%

J)
E lockey.store

lockey_s.f

Statistiky Instragramu

Poslednych 30 dni v

12. 3. -10. 4.

® Sledovatelia

® [udia, ktori vas nesleduju

Oslovene ucty

40,2%

59,8%

2,431
+36,6%
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FINANCNA ANALY ZA Pomocné vypocty
Prijmy » podnikatel’skej ¢innosti ( Tr:;éb,_y)_ N E;]rl;of:et i 0
C.r. planovang skutocne 002 Nomindlna hodnota jednej akcie 400
01 Prijmy z predaja tovaroy 0,00 0,00 : 003 Celkova hodnota upisanjch akeii (r. 001 xr. 002) 400,00
CE N H 02 Prijmy z predaja vyrobkov 490,00 430,00 l 004 Dividenda na akeiu 2,00
03 Prijmy z predaja sluzieb 1433,00 NI 005 Celkovo vyplatené dividendy (r. 001xr. 004) ALLL
S o 04 Iné prijmy 0,00 0020 1
Predajnd cenu produktu sme stanovili na EELL hladm.u’smfe n.as.tawll lazallat 05 PRIJMY SPOLU (r. 01+ r.02 +1.03 +r.04) 1923,00 89920 |
095 € / ks. Tito suma hola uréeni na ankety na socialnej sieti Instagram, kde sa T T e TS
) ) _ L nasi potencialni zakaznici vyjadrili k sume,
Tizk nakladflvej kal!(ulaclleaprleskumu. ktori by boli ochotni za produkt zaplatit’. Vydavky na podnikatel'sku cinnost - C.r. Suma
dopytu. Zvolena cenova hladina odzrkadl'uje ér T cutoing N | 006 Zostatok pefiazi v pokladi 535,90
hodnotu pouzitej technologie a zaroven 156 08 Vidathy na materi 13000 52892 V| oo7 Zaplatend daii z prijmu (r. 152 Vikazu €. 1) 8,00
Z0stava atraktivna pre koncoveho T T 000 000 : 008 Vratenie vkladu akcionrom 400,00
spotrebitel'a. Pri predajnej cene 08 Mady 38,00 00 1| 008 Lostatok pefiazi na rozdelenie (r. 006 - r. 007 - r. 008) 12181
dosahujeme cisty zisk 4,95 € na kus, co 09 Iné vjdavky 344,00 44 |
predstavuje 49,75 % marzu. Tento financny 10 VVDAVKY SPOLU (r. 06 +r. 07+ r. 08 + r.09) 812,00 1836 !
model nam zabezpecuje stabilitu a Rozdelenie cistého zisku
prostriedky na d'alSiu realizaciu naSich Vysledok hospod:irenia L ) <
podnikatel'skych ciel'ov. ér olénovanj sutoinj " cr e
) l 010 Dividendy 121,00
) - 1 Prijmy spol (r.09) R 33,20 : 011 Viidavky na likvidaciu firmy 081
/l/) m % /%// v i 12 Vydavkyspnlu (r: II]). 812,00 818,36 | 00 Iné 0
’ 13 Vysledok hospodarenia (.11 . 12) .0 8084 | 013 zostatok po rozteleni (r. 009 - . 010-r.0N-r.012) 0,00
[ 14 Daii z prijmu Studentskej firmy (10% zr.13) 111,10 800 |
J Skutocné prijmy sii momentalne niisie (l|l|'0ti |l|élll|, 15 Paﬁzprijimu Studentskej firmy splatna JA Slovensko 111,10 8,00
/ pretoze ocakavane trzby z koncorocneho fotenia tried, 16 Cistyzisk/ Strata (r.13-1.15) 399,90 184

budu zrealizovane az v maji 2026.
\\ | Financna analyza vytvorena ku diu 10. 4. 2026. 06



LIKVIDITA A FINANCNA FLEXIBILITA ) . .
e Analyxza podnikatel skej

Nasa Studentska firma funguje na principe priameho a okamziteho financovania. Vsetky naklady spojené s nakupom vj ko nno Sti azx iS Icov o Sti

materialu a priebeznym chodom firmy uhradzame hned’ pri ich vzniku, Co nam zabezpecuje neustalu financni
stabilitu. Vd'aka tomuto pristupu nema firma ziadne nevyrovnane ucty a vsetky svoje prostriedky mozeme vyuzivat’
efektivne a bez obmedzeni. Sme v stave pinej pripravenosti, co nam zarucuje schopnost’ kedykol'vek a bez Cakania
realizovat’ potrebne plathy alebo vyrovnat’ vklady nasich akcionarov.

V ramci priebezného hodnotenia nasej Studentskej firmy vykazujeme k 10. 4. 2026 celkové prijmy vo vyske 839,20 €. Po odpocitani
vsetkych doterajSich nakladov a priebeznej dane dosahujeme cisty zisk 72,84 €. Tento vysledok potvrdzuje, Ze nas nastaveny
obchodny model je zivotaschopny a generuje realnu hodnotu. Ziskovost’ firmy opierame o kombinaciu predaja sluzieb a vyrobkov.
Pri analyze nakladov rozlisujeme dve zakladné skupiny, ktore priamo ovplyviuju nas hospodarsky vysledok: Variabilné naklady
UKAZOVATELE RENTABILITY (603,92 €): Zahiiaji material spotrehovany na vyrobu a poskytovanie sluzieb (528,92 €) a mzdy (75,00 €), ktoré sa odvijajui od
realnej aktivity a odpracovanych hodin. Tieto naklady su priamo naviazané na nasu cinnost’ - rasti umerne s poctom vybavenych

objednavok a realizovanych préc. Fixné naklady (214,44 €): Zahriaju polozky, ktoré musime vykryvat' bez ohl’adu na aktuélny objem

Rentabilita nakladov predaja, €o v naSom pripade predstavuje prevadzkovi réZiu (iné vydavky).

RN = cisty zisk 100% = 12,84 (0% =890 % Porovnanie plinovanych a skutocnych vysledkov
naklady 818.36 ’ ¥ nasom podnikatel’skom plane sme si stanovili ciel’ predat’ 70 ks vyrobkov. Tento predpoklad sa nam podarilo naplnit’.
Tento ukazovatel’ potvrdzuje efektivitu nasich vvdavlzuv. Kadjch 100 £ vloZenjch do nakupu materialu a Nad ramec doteraz spracovanych vykazov sme aktualne prijali novi objednavku na 70 kusov personalizovanych kl'iceniek s logom danej
chodu firmy nam prinieslo 8,90 € istého zisku. firmy. Pri tejto objednavke bola zachovana povodna predajna cena 7,00 € za kus, co prinesie trzhy vo vySke 490,00 €. Po zapocitani

predpokladanych nakladov na material a vyrobu vo vyske 300,00 € vygeneruje tato aktivita Cisty zisk 190,00 €. Tato objednavka nie je

Rentabilita vynosov zahrnuta v aktualnych hospodarskych vysledkoch k uvedenému datumu, avsak jej realizacia vjrazne posilni financnu stahilitu firmy v

TP nadchadzajucom obdobi.
cisty zisk 0% = 12,84 (100% = 810 Y
RV= gosy . 0 T 49920 PO Faktory ovplyvnujiuce hospod:airenie
Pozitivny vplyv na zisk ma vysoka pridana hodnota sluzieb. Vyzvou zostava optimalizacia ,,inych vydavkov“, ktore aktualne tvoria
Rentahilita trzieb ukazuje, kol'ko zisku nam zostava z predaja. Z kazdych 100 €, ktoré sme utizili od zakaznikov, sme 26,20 % vydavkov. Ich lepsie riadenie, spolu s realizaciou novych objednavok a koncorocného fotenia v maji 2026, povedie k d'alSiemu
po odpocitani vsetkych nakladov ziskali 8,10 € v cistom. posilneniu marZe a rentability firmy.
Rentabilita celkovych aktiv Potencial expanaxie
e o Nasa cinnost’ vykazuje vysoku mieru Skalovatel'nosti. Pri pripadnej expanzii by nase prijmy rastli vyrazne rychlejsie nez celkove vydavky. Je to
cisty zisk 12,84 L ) Lo R o
RCA: —_— = =01339 J sposohené tym, Ze fixna cast' nakladov zostava stabiln, cim by sa kazdy d'alSi predaj podiel'al na tvorhe cisteho zisku ovel'a vySSim percentom
aktiva 939,40 nez doteraz. Tento potencial potvrdzuje pripravenost’ firmy na d'alsi rast.

Tento vysledok odzrkadl'uje efektivitu vyuzitia vsetkeho majetku, ktory mame k Ing erlam Vikova 07
dispozicii. Kazde 1€ hodnoty majetku firmy nam prinieslo 13,6 €¢ Cistého zisku. Financna anawza vytvorené ku dinu 10. 4. 2026.



LUDSKE ZDROJE

PREZIDENTKA MARKETING

Na cele timu stoji Michaela Obetkova, ktora ako prezidentka zodpoveda za strategicke smerovanie, koordinaciu vSetkych
procesov a dohl’ad nad tym, aby firma napredovala v silade s nasou viziou.

0 to najcennejsie, o vo firme mame - o nasich I'udi a vnutornu kultdru - sa stara Tereza Balazova. Ako viceprezidentka
I'udskych zdrojov buduje pozitivnu atmosféru a motivuje clenov timu k zodpovednosti a radosti z prace. Ekonomicku
stabilitu a plynule financovanie ma pod kontrolou Lucia Balazova, ktora z pozicie viceprezidentky financii precizne planuje
rozpocet a dohliada na efektivne vyuzivanie vsetkych zdrojov v zaujme dihodobej prosperity spolocnosti.

Technick stranku a kvalitu kazdého vyrobku garantuje Jakub Horvat, viceprezident vyroby, ktory sa zameriava na efektivitu
procesov a spol'ahlivost’ produktov tak, aby pine zodpovedali potrebam nasich zakaznikov. 0 to, aby sa o nasom produkte
dozvedela Siroka verejnost’, sa prostrednictvom kreativnych kampani a modernych trendov stara viceprezidentka
marketingu Kristina Ruckova, ktorej ulohou je neustale posilnovat’ reputaciu nasej firmy na trhu.

Nas tim tvori 21 studentov a funguje v ramci jasne nastavenej organizacnej
Struktury, kde ma kazdy clen presne urcené ulohy a zodpovednosti. Vd'aka tomu
vieme pracovat’ systematicky a efektivne. Dolezitou sucast'ou nasho napredovania
je aj odborna pomoc nasej vyucujicej, Ing. Miriam Vikove]. Vd'aka jej skusenostiam
sa ucime, ako zvladat’ narocne situacie a vyhybat' sa chybam, ktore by mohli
negativne ovplyvnit’ chod nasej firmy. Vel'mi si vazime spolupracu s Ing. Martinom
Smihalom, ktory v naSej Skolskej firme pdsobi ako odborny konzultant. Poskytuje
nam cenny nadhl'ad priamo z praxe a svoje bohate odborné skusenosti. Jeho rady
si pre nas kl'ucove najma pri rieseni narocnych uloh a hl'adani inovativaych
pristupov, cim vyrazne prispieva k profesionalnemu rastu nasich clenov. Internu
komunikaciu zabezpecujeme pravidelnymi stretnutiami, spolocnym planovanim a
priebeznou spolupracou medzi jednotlivymi oddeleniami.
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Technicke limity 3D tlace

Najvacsou vyzvou bol prototyp nasej lopty. Navrh trval dlho a narazali :
sme na limity pri pokusoch o dvojfarebnu tlac, ktoru tlaciaren v
Zlozitych detailoch nezvladala. Vysledkom bola vysoka chybovost’ a :
nepouzitelneé kusy. Museli sme preto kompletne optimalizovat’ |
nastavenia pre tento Specificky model a zaviest' prisnu kontrolu kvality. /'

Narocnost'vyzvy * * * *

Zla interna
komunikacia

Casto sme si jednoducho nerozumeli.
Niekto nieco povedal, ostatni si to
vysvetlili po svojom a nakoniec sme zistili,
ze kazdy hovori o niecom inom. Chybal
nam jeden spolocny hod, kde by sme si v
overili fakty. Museli sme sa nauéit’:
hovorit' jasne a dolezite vec si:
potvrdzovat' pisomne, aby sme predisli o
nedorozumeniam a zhytocnym dohadom.

Narocnost’ vyzvy * * *

Probléem s rozxmermi

Nase prve puzdra holi v realite prilis vel'ke a neprakticke na kazdodenne nosenie. Posobili :
mohutne a nesplali nasu predstavu o ergonémii. Museli sme kompletne prerobit’ 30 model,
z0Stihlit’ steny puzdra a najst’ balans medzi kompaktnou vel'kost'ou a dostatocnou ochranou cipu. |

Narocnost'vyzvy * * *

Zilyhanie planu

Stalo sa nam, ze lohy zostali nedokoncene,
pretoze chybala jasna zodpovednost’. Naucili
sme sa, ze kazdy termin musi mat’ svoje
meno. Aby sme predisli chaosu, prezidentka
sa stala nasim hlavnym komunikacnym
hodom, ktory zastresuje dolezité rozhodnutia
a koordinuje pracu celeho timu.
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Nasim prvoradym ciel'om je transformovat’ sucasne uspechy do podoby dlhodobo udrzatel'ného
podnikania. Sustredime sa na neustale hl'adanie inovacii, ktoré nam umoznia rast’ a posilnovat’ nasu
konkurencnu vyhodu na trhu. Budicnost' nasej firmy vidime v spojeni modernych technologii,
efektivne] distribucie a budovania silnej znacky, ktora prinasa zakaznikom skutocnu pridani hodnotu.

Kl'ucove ciele pre nase dalsie posobenie:

Vizie do budiucnosti

Najblizsie kroky

Inovacia a expanxia

-
Optimalizacia a stabilizacia
- o Diverzifikacia produktov: Uvedenie novych puzdier a
o [Lefektivnenie vyroby: Zdokonalenie procesu 3D tlace pre minimalizaciu chyb a limitovanych edicii s vyuZitim novjch farieb a dizajnov.

TRIZeND Cas0Ye] Narocostl na jeden kis. o B2B partnerstva: Nadviazanie spoluprace s lokalnymi
o Budovanie komunity: Aktivna komunikacia na socialnych siet'ach , ktora nam A e
predajcami a obchodnymi ret'azcami s ciel'om zabezpecit

sluzi ako kl'ucovy nastroj pre prieskum dopytu a spatnu vazbu. 3 )
izt ! udrzatel'ny rast a dostupnost’ produktu.

o Naplianie ciel'ov: Dosiahnutie nového predajného mil'nika 170 kusov vjrobkov o o o )
, - . o [l'avova politika: Zavedenie vyhodnejsich cien pre vernych
pri sucasnom zachovani vysokej kvality produkcie a optimalizacii marze.
zakaznikov a skolsku komunitu.
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