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..KED SA DETIZACNU ROZPRAVAT, TRIEDA SA ZACNE MENIT.“

CO SME VIDELI AKO TO ROBIME?
V TRIEDACH?

e tichych ziakov, ktori
Nic nepovedia;

e smiech, ktory nie je
vtipny;,

e konflikty, ktoré nikto
nepomenoval;

e triedy, kde sa
spoluziaci
nepocuvaju;

CENA:
6€

CO SA DEJE PO WORKSHOPE? REALNY DOPAD: PRECO TO FUNGUJE?

e zapoji sa kazdy ziak; 4 Skoly Deti sa neucia o Sikanovani,

e deti hovoria o veciach, o ktorych * 12 tried deti maju zazitok, pochopia
bezne ml&ia: e 250+ deti a pomenuju. A to meni

pozitivha spatna vazba atmosféru v triede.

od ziakov aj ucitelov

,Kedy pridete znova?"*

e trieda spolupracuje;
e ucCitel ma nastroj, ako pokracovat;
N



CO SADEJEV TRIEDACH:

e Sikanovanie a posmech medzi
spoluziakmi;

e ignorovanie a vyclenovanie;

e slaba komunikacia medzi ziakmi;

e tichi Ziaci®, ktori sa boja prehovorit;

KTO PROBLEM POCITUJE:

Ucitelia
Az 60 % ucitelov
hovori, ze hemaju
dostatok
metodickych
pomacok na
pracu so vztahmi
v triede.

Zdroj: skolské prieskumy

. ANALYZA PROBLEMOV

DOSLEDKY:

e Napata atmosféra v triede;

e slaba spolupraca medzi ziakmi;
e NIZSI pocit bezpecia;

o konflikty sa neriesia otvorene;

e UCitelia riesia nasledky namiesto prevencie;

SUCASNE RIESENIA:

e konflikty sa rieSia az ked

o w o

Rodicia vznikny;
Tisice rodicov
Skolakov nevedia,
ako so svojim
dietatom otvorit
tému Sikanovania a
hovorit o vztahoch
Vv triede.

e prevencia je casto len
jednorazova prednaska;
e zZiacl sU pasivni posluchaci;




“ RIESENIE=NAS PRODUKT

WORKSHOP PING DO! HRA PING DO!

e 90 Mminut

e ziaci ziakom

e interaktivne ulohy
e zapojenie kazdého e pouzitelna samostatne
e cena: 6 € /Zziak/ 90 min e podpora komunikacie
e Realizacie: 12 workshopov e dve série: 40 ks

cena: 29 €

e nastroj pre ucitelov
e prekonzultovana s
psychologickou

PROCES ITERACIE: A=

DRUHYCH

Prototyp » Testovanie » Spatna vazba » Uprava hry
» Znizenie nakladov o 5 € » Finalna verzia e

SI1 SKAREDY!

SISLABOCH!

SPRAVIT
NIEKOMU ZLE
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12 Gspesne zrealizovanych
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12 predanych hier
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tvorba firmy,
produktu, sluzieb
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prva realizacia workshopu
+ objednavka hry



CIELOVY TRH A PRILEZITOST

KTO JENAS IDEALNY ZAKAZNIK:

Zakladné skoly (2.-5. roc¢nik)
e Statne, sukromné aj cirkevné skoly;
e triedy, kde ucitelia chcu pracovat
so vztahmi medzi ziakmi;
e rodiCia, ktory chcu chranit svoje
deti v skolach;

celkovy pocet Ziakov ZS

Triedni ucitelia a skolski
psycholégovia
e trieda s napatymi vztahmi;
e potreba prevencie
Sikanovania;
e zaujem o interaktivne
metody prace s detmi;

Ziaci 2.-5. roc.

Centra volného casu Ziaci 25108, v TT a BA kraj
a zariadenia prevencie
e programy socialnych
Zrucnosti:
e tematické dni a tabory;, Jiaci 2-5.ro¢. okres Pezinok
e spolupraca so skolami;

Priblizny pocet ziakov

ZS v SR

Zdroj: www.cvtisr.sk

510,000

230,000

56,000

1,250

KTO ROZHODUJE O NAKUPE:

NajCastejsi rozhodovatelia:
e riaditel alebo vedenie skoly
e triedny ucitel (Casto iniciator)
e Skolsky psycholdg alebo vychovny poradca
« metodik prevencie v CVC
e rodiCia

PRECO JE TENTO TRH PRILEZITOST:

Rastuca potreba prevencie
e Skoly Coraz CastejSie riesSia Sikanovanie a konflikty;
e dblezitad je prevencia este pred vznikom problémov;
o zazitkové ucenie funguje lepsie nez klasické
prednasky;

PRECO SI VYBRAT PRAVE NAS:

e hotovy program pripraveny pre triedu;

e interaktivny zazitok pre ziakov;

e Nastroj, ktory pomaha ucitelom pokracovat v
praci;

e kombinacia workshopu a metodickej hry;

e pomocka pre rodicov pri rozpravani sa s detmi



W KONKURENCIA

AKO SKOLY DNES RIESIA POROVNANIE RIESENI
PROBLEMY V TRIEDACH:

Najéastejsie vyuzivané rie$enia: Kritérium
o klasické preventivne prednasky;
e individualna praca skolského psycholdga;
e rOzne preventivhe programy;

Skolsky Preventivne
psycholég programy

Prednasky

Interaktivita nizka stredna stredna

Model ,ziaci

KONKURENCNA VYHODAEMDO: |5, o

Nase silné stranky:

nie CiastoCne CiastoCne

e vysoka interaktivita a zapojenie deti: Workshop + hra CiastocCne CiastoCne
e model ,ziaci ziakom*;
A Ay Praca s celou
. kornbmac:la vvo.rkshopu a kartovej hry; . ST e
e pracas celou triedou naraz; triedou

e moznost realizacie vo velkom pocte skol;

Pohybova : L, P
v 7 nie minimalna vynimocne

PRECO EMDO FUNGUJE: aktivita -
Deti sa neud&ia len po&dvanim. ldentifikacia prirodzene cez  skor
Zaziju situacie, diskutuju a spolupracuju. problemov situacie teoreticky
Vdaka tomu: Cenova ’ ,

e |epsie rozumeju problémom v triede; dostupnost stredna stredna

e dokazu ich pomenovat;

e trieda sa uci spolupracovat; Ekalovatelnost stredna

Zdroj: vlastné spracovanie



AKO ZiISKAVAME SKOLY:

Zakladné skoly ziskavame najma
prostrednictvom osobného kontaktu.

NajCastejsSie:
e e-mailové oslovenie skoly
o telefonicky kontakt
e odporucania od ucitelov
e referencie z realizovanych workshopov

Osobny pristup nam umoznuje lepsie vysvetlit
obsah workshopu a jeho prinos pre triedu.

AKO PREBIEHA KOMUNIKACIA:

Telefonicky E-mail
e predstavenie o zakladné
programu informacie
e zodpovedanie otazok o workshope

ucitelov e Ccenova ponuka
e dohodnutie detailov e dohodnutie
realizacie terminu

7 TRHOVY PRISTUP A PREDAJ

ONLINE PREZENTACIA

Web stranka www.emdo.sk: Socialne siete:

e popis workshopu e Facebook

e cielova vekova skupina

e informacie o realizacii

e Mmoznost objednat
workshop

REFERENCIE

Pozitivna spatna vazba zo skol je ddlezitym

e TikTok

e |[nstagram

nastrojom predaja. Po realizacii workshopu PREDAJNY FUNNEL

ziskavame spatnu vazbu od ucitelov a
odporucania pre dalSie skoly.

PRIKLAD PREDAJNEHO
PROCESU:

1.0slovenie skoly

(telefonicky alebo e-mailom)
1.Predstavenie workshopu EMDO
2.Dohodnutie terminu realizacie
3.Realizacia workshopu v skole
4.7iskanie spatnej vazby a referencie

‘ 4 stretnutia

8 reakcii
e

20 oslovenych skél



RIADENIE FIRMY A TIM

NASTIM:
Studentska firma EMDO ma 14 ¢lenov.

Organizacna struktura:
o prezidentka firmy
e 4 viceprezidenti
o marketing
o vyroba/sluzba
o financie
o personalne oddelenie
e Clenovia timu

CONAMEMDO DALO:

Naudili sme sa:
e hovorit pred cudzimi ludmi
e komunikovat s riaditelmi skol
e obhajit cenu nasho produktu
e pracovat pod stresom
e spolupracovat ako tim

NASA FILOZOFIA:

Ked sa nieCo nepodari, nehladame vinnika,
hladame rieSenie!

AKO FUNGUJEME:

Porady
e Pravidelne sa stretavame a planujeme dalsie kroky.
Spolupraca
e Pracujeme osobne v skole a online, ked potrebujeme rychlo riesit ulohy.
Rozhodovanie
e Dolezité rozhodnutia robime spoloche na zaklade diskusie.
Spatna vazba
e Po workshopoch aj prezentaciach si ddvame spatnu vazbu a zlepsujeme sa.

SPOLUPRACA S KONZULTANTMI:

Pri rozvoji firmy nam pomahaju ucitelia, psychologicka a externa konzultantka.
Pomahaju nam najma v oblastiach:

e marketing a socidlne siete

e komunikacia s partnermi

e rozvoj podnikatelského napadu




Prijmy z podnikatelskej Cinnosti

Trzby z predaja
sluzby (workshop)

Trzby z predaja
vyrobkov (PingDo!)

Trzby z predaja

tovarov

Cena

Spolu

Naklady

FINANCNA ANALYZA

31%

63%

1190,00€

377,00€

57,50€

1624,50€

Marza

Vydavky na podnikatelsku

cinnost

Tlac hry 40ks

Vydavky na
material

Mzdy

Vydavky na tovar

Iné vydavky

Spolu

3802,00€

62,06€

183,00€

32,40€

63,48€

1143,14€

Vysledok hospodarenia

Prijmy z
podnikatelskej
cinnosti

Vydavky na
podnikatelsku
cinnost

Vysledok
hospodarenia

1624,50€

742,54€

480,96€



NASE NAJBLIZSIE KROKY:

V najblizSich mesiacoch planujeme:
e realizovat workshopy na dalsich zakladnych
skolach
e oslovit nové triedy a pedagdgov
e zvysit predaj edukacnej hry PING DO!

Nasim cielom je postupne rozsirovat projekt do
dalSich skél a regidnov.

ROZVOJPRODUKTU:

Kartova hra PING DO! ma potencial samostatného
predaja.
Nasim cielom je:

e rozsirit predaj hry online

e 7zvysit pocet vyrobenych kusov

e spristupnit hru viacerym skolam

e dostat hru PING DO! do rodin.

PLANY DO BUDUCNOSTI

SKALOVANIE WORKSHOPU:

Workshop PING DO! je mozné rozsSirovat a realizovat vo vacsom rozsahu.
Planujeme:
e zapojit dalsich animatorov
e realizovat workshopy vo vacsom pocte tried
e rozsSirit posobenie aj na materské skoly (otestovat PING DO Junior)
e vytvorit model, ktory bude mozné pouzivat vo viacerych skolach
sucasne

SKOLENIA PRE UCITELOV:

V buducnosti planujeme ponuknut aj Skolenia pre ucitelov.
Pedagdgovia sa haucdia:

e ako pracovat s kartovou hrou PING DO!

e ako viest aktivity podporujuce komunikaciu v triede

UDRZATELNA KONKURENCNA VYHODA:

Nasou silnou strankou je koncept kombinacie:
e zazitkového workshopu
e interaktivnej kartovej hry PING DO!
e zapojenia ziakov do procesu ucenia
e vztahy so skolami
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