Rt
~d B

Ov.\.\

Vyrocna sprava
2024/2025

Gymnazium sv. Edity Steinovej
Charkovska 1, KosSice

-4 Junior
Pedagog: Ing. Kvetoslava Dankova 411 Achievement

Slovensko




1 UvOD

Ludské |
OBSAH zdroje  Marketing
1 2 3 4 5
Uvod Vyroba Financie

ADD-IT
Gymnazium svatej Edity Steinovej Charkovska 1, Kosice
Bufet, organizacia skolskych akcii, merch, vlastny produkt
11
Ing. Kvetoslava Dankova
Mgr. Petra Pazinova, Ing. Marek Reisinger
500,- € (upisanych a predanych bolo 100 ks akcii v menovitej
hodnote 5,- € na jednu akciu)

Studentska firma vznikla s cielom prinasat inovacie, kreativitu a prakticke
riesenia. Nazov nasej firmy nesie viacero vyznamov - symbolizuje upravu a
zdokonalovanie, odkazuje na patronku nasej skoly a vyjadruje nasu

snahu neustale nieCo pridavat, rozvijat a zlepsovat. Spojenim tychto prvkov
vytvarame firmu, ktora stavia na tradiciach, no zaroven sa neboji prinasat moderne
napady. Nasou viziou je tvorit produkty a sluzby, ktoré maju skutocny vyznam a
pridanu hodnotu, pricom sa ucime timovej spolupraci, podnikavosti a
zodpovednosti.

Ciel:

Cielom Studentskej firmy ADD-IT je prinasat inovativhe a kreativne riesenia, ktoré
maju skutocny vyznam a pridanu hodnotu. Chceme spajat tradicie s modernymi
pristupmi a neustale sa zdokonalovat. Prostrednictvom nasSich produktov a sluzieb
sa ucime timovej spolupraci, podnikavosti a zodpovednosti. Nasou snahou je
pridavat nove napady, rozvijat svoje schopnosti a pozitivne ovplyvnovat svoje
okolie.
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Nasu firmu ADD-IT tvori 11 zamestnancov, ktori su rozdeleni do Styroch
oddeleni, co mozete vidiet v organizacnej strukture.

Uz od prvého momentu sme tak ukazali, ze k praci pristupujeme zodpovedne a
s jasnym cielom — priniest rieSenie, ktoré bude mat skuto&ny zmysel.

Alzbeta Sepelova Viktéria Tresova
viceprezidentka

viceprezidentka HR marketingu

Dominik Lizak
viceprezident financii

Hana Michalkova » Berivan Pavlikova
financie marketing

Jualia Bednarcikova
vyroba ﬁ
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prispelo k nasmu
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celkovému uspechu.
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9 VYROBA

DlIhé rozhovory o tom, co by nam naozaj mohlo zjednodusit zivot, nas priviedli k
myslienke, ze aj maly krok smerom k vacsej bezpecnosti méze mat velky vyznam.
Impulzom sa stal zazitok nasho spoluziaka, ktory takmer skoncil pod kolesami auta
pri vyjazde z ulicky. Uvedomili sme si, ze klasické dopravne zrkadla casto zlyhavaju -
su zahmleneg, zaliate dazdom, a tym padom nepouzitelne.

ale aktivne sa
zapajal aj do zabezpedovania tovaru pre Skolsky bufet. Uz na zacCiatku bolo potrebné
nadviazat kontakty s dodavatelmi ako Labas a Bagety KosSice, ¢o si vyzadovalo nielen
iniciativu, ale aj komunikaciu a vyjednavanie. Objednavky sa ¢asto realizovali viackrat
do tyzdna, podla potreby a zaujmu zakaznikov.

s dodavkou, bolo potrebné situaciu okamzite rieSit'-¢i uz
telefonicky, alebo hladanim alternativheho rieSenia. Tymto spé6sobom sme sa ucili
flexibilite, zodpovednosti a rychlemu reagovaniu na necakané situacie, ktoré su v
realnom podnikani bezné.

Nas produkt je vyrobeny z kvalitného
PVC plastu a pevného kovu, ktore
zabezpecuju jeho
aj v narocnych vonkajsich
podmienkach. Je vybaveny svetlami a : - :
svetiel pri roznych svetelnych a

senzorom, ktore spolupracuju na : :
> : poveternostnych podmienkach, ako
vCasnom varovani pred -

> > > aj odolnost materialov. Testovanie — T:
nebezpecenstvom v premavke. Cely : - : e

L - : nam pomohlo odhalit drobne
systém je prepojeny pomocou kablov : :

o : : - nedostatky, ktore sme nasledne

a spolahlivo zosieteny svorkami, co - -

o o o upravili, aby sme dosiahli co
zarucuje stabilnu a bezpecnu - ahlivost a b “ ot
prevadzku. Vysledkom je prakticke a NAVYSSIU SPOIANIIVOSE @ Bezpenos

DR P ri jeho pouzivani.
funkcne riesenie, ktoré prispieva k P P

Pred uvedenim do pouzivania presiel

nas produkt dokladnym testovanim

v realnych podmienkach. |
senzora, viditelnost




Bezpecnost na prvom mieste!

Nas produkt je inteligentne vystrazné svetlo aktivované senzorom pohybu,
vytvorené pomocou 3D tlace na zvysenie bezpecnosti v neosvetlenych a
rizikovych oblastiach

Safetraffic light

Automaticka aktivacia

Energeticka uspornost
Moderny dizajn -

Univerzalne vyuzitie

AKY PROBLEM RIESI ?



4 MARKETING

Produkty a predajné kanaly

Jednou z hlavnych aktivit nasej studentskej firmy
bol kazdodenny predaj v bufete pocas velkej
prestavky. Predaj prebiehal vo vyhradenom
priestore v skole a stal sa oblubenym miestom
nielen pre studentov, ale aj ucitelov. Na podporu
predaja sme vyuzivali plagaty, oznamy v
skolskom radiu a pravidelné prispevky na
Instagrame. Nasou stratégiou bolo udrzat
atraktivny a pestry sortiment, sledovat, ¢o sa
najviac predava a reagovat na sezonnost -
napriklad v zimnom obdobi ponukat teplé
napoje. Tato cinnost nam priniesla stabilny
prijem a cenné skusenosti s kazdodennym
predajom.

Okrem bufetu sme sa zamerali aj na vytvorenie
a predaj sSkolskeho merchu, ktory sa stal
vyraznym prvkom identity nasej Skoly.
Produkty ako tricka, mikiny, siltovky Ci platené
tasky sme predavali formou predobjednavok
cez Google formular alebo Instagram. Fyzicky
predaj prebiehal pocas skolskych akcii, v
bufete Ci po dohode. Predaj sme podporovali
cez Skolsky Instagram a TikTok, kde sme
zverejfiovali reels, sutaze a ankety. Clenovia
timu merch nosili, ¢im ho prirodzene
propagovali. Do strategie sme zahrnuli gj
zapojenie  oblubenych Studentov  ako
ambasadorov a vytvaranie zvyhodnenych
balickov (napr. tricko + platenka), ¢im sme
zvysovali hodnotu a zaujem o produkty.

Jedinecnou sucastou nasej cinnosti bol vyvoj vlastneho inovativheho dopravneho produktu -
senzorového svetla, ktoré ma zvysovat bezpecnost na neprehladnych miestach. Myslienka vznikla
z osobnej skusenosti jedného clena timu, ktoreho takmer zrazilo auto pri vyjazde z ulicky. Prototyp
zatial testujeme, no nasim cielom je oslovit Skoly, mesta a technickych partnerov, ktori by mali
zaujem o jeho nasadenie ako pilotného riesenia. Do buducnosti planujeme vytvorit propagacné
video, prihlasit sa do sutazi a projektov, a postupne rozsirit vyuzitie produktu tam, kde zrkadla

zlyhavaju - pri zlom pocasi, hmle i tme.

- dostupné ceny pre Studentov, ale s malou marzou na zisk.
- nastavit ceny s ohladom na naklady a konkurenciu; robit zlavy na balicky alebo pri opakovane;

kupe.

- ak sa posunie dalej, bude sa musiet kalkulovat podla nakladov na vyvoj a vyrobu.
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Servis a spatna vazba

addit.companyves @

Poslednych

24h na obj... ADD-IT
35 192 15
posts followers following ~~— LR : : @additgymes
3 v ; 20 166

STUDENTS COMPANY @' %
tiktok: additgymes o 4 - Upravit profil Zdielat profil
+ ,Pridaj, edituj a indpiruj - s nami tvori$ zajtrajSok” . B ;
Slovak 4 W Studentska firma GYMESu'@
See translation 1
2 docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdgL7... A (1

] ® Poazri si exspirované Pribehy v sekcii ,Tvoje

sukromné videa”

Professional dashboard

Edit profile Share profile

MERCH

Profil

Propagacia:

propagaciu
9P MERCH
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Nas merch

“Faith over fear”

“Budte dobri”

Klucenka

3D
tlaciarni

Cielové skupiny:

budte dobri

budte dobri



SWOT analyza

Studenskej firmy ADD-IT

@ STRENGTHS

‘ NasSa Studentska firma ADD-IT sa opiera o niekolko klucovych silnych stranok. Medzi
najvacsie vyhody patri vysoky denny zisk z bufetu pocas velkej prestavky, ktory
predstavuje stabilny zdroj prijmu. Taktiez sme priniesli inovativhe napady reagujuce na
realne potreby - Ci uz ide o skolsky merch alebo dopravny produkt. Nase fungovanie je
sice casovo obmedzené na prestavky, no prave vtedy vieme efektivne oslovit nasu cielovu
skupinu - studentov. Tato dynamicka prevadzka nas naucila flexibilite, timovej praci a
rychlemu rozhodovaniu.

@ WEAKNESSES

Medzi nase slabé stranky patri predovsetkym obmedzeny Casovy a kapacitny rozsah cinnosti -
fungujeme len pocas vyucovania a prestavok. Okrem toho je potrebna kazdodenna osobna
pritomnost clenov timu pri obsluhe bufetu, ¢o vyzaduje velké organizacné usilie. Pri vyvoji
inovativnych rieseni, ako je nas senzorovy dopravny produkt, narazame na technicke limity a
obmedzené vybavenie. Rovnako si uvedomujeme, ze ako studenti sme na zaciatku cesty a stale
sa ucime, co sa niekedy moze prejavit v oblasti planovania alebo komunikacie.

@ OPPORTUNITIES

V buducnosti vnimame vela prilezitosti, ako posunut nasu firmu dalej. Vidime potencial v
rozsireni znacky skoly pomocou skolskeho merchu a vytvarani silnejsej identity. Mame Sancu
nadviazat spolupracu s technickymi skolami alebo firmami, ktoré by nam pomohli s vyvojom
a zdokonalenim produktov. Taktiez chceme vyuzit moznosti zapojenia sa do podnikatelskych
sutazi, grantovych programov a prezentacii mimo skoly, kde moézeme ziskat nové skusenosti
a kontakty. Prilezitostou je aj rastuci zaujem o kvalitny a tematicky skolsky merch.

@ THREATS

Na druhej strane si uvedomujeme aj rizika, ktoré mozu ovplyvnit nase podnikanie.
Mozu sa objavit obmedzenia zo strany skoly Ci hygienickych predpisov, hlavne pri
predaji jedla. Vyvoj novych produktov so sebou nesie financne rizika, ¢i uz ide o
naklady na technoldgie alebo material. Po ukonceni skolského roka alebo maturity
niektorych clenov hrozi, ze projekt strati kontinuitu. Rovnako existuje riziko
kopirovania nasich napadov inymi timami, ak ich nebudeme mat pravne
chranene. Aj tieto vyzvy nas vsak ucia mysliet strategicky a planovat zodpovedne.
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Nas vstupny kapital bol 500 €, ktory sme ziskali z predaja akcii.

Napln prace
na financnom oddeleni bola
zalozena na zabezpeceni
spravneho chodu bufetu a
firmy po financnej stranke.

Porovnavania cien
konkurecnych produktov,
odhad ceny, nakladov a
prijmov, taktiez uctovnictvo
transakcii a vypisovanie
vykazov.
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Prijmy z predaja tovaru
Prijmy z predaja vyrobkov
Prijmy z predaja sluzieb
Iné prijmy

SPOLU

Vydavky na material
Vydavky na nakup tovaru

Mzdy

Iné vydavky
SPOLU

Prijmy spolu
Vydavky spolu

Vysledok hospodarenia

Dan z prijmu Studentskej
firmy

Dan z prijmu Studentskej
firmy splatna do
JA Slovensko

CISTY ZISK

FINANCIE

TABULKY

4719,85
223,06
0,00
1439,53

6382,44

126,57
4400,94
143,98
1500,09

6171,58

6382,44

6171,58

210,86

31,00

31,00

179,86

01

02

03

04
05

06
07

08
09

10 Dividendy 200

11 Tantiemy 741,37

12 Iné 0

13 Zostatok po rozdeleni 0
Overila:

Pocet ks emitovanych akcii 100
Nominalna hodnota jednej 5 00
akcie :
Cellfnva 'hndnnEa 500,00
upisanych akcii
Dividenda na akciu 2,00

Celkovo vyplatene dividendy 200,00

Zostatok penazi v pokladni
Zaplatena dan z prijmu 31,00

Vratenie vkladu akcionarom 500,00

Zostatok penazi na rozdelenie 941,37

Ing. Kvetoslava Dankova

1472,37
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