ZHRNUTIE

Nasa Studentska firma Mordora sa venuje viacero veciam naraz. Hlavnymi produktami st
naSe Studentské eventy a podpora socialneho Zivota na Skole. Snazime sa sprijemnit’
atmosféru na Skole a timového ducha. NaSe eventy su urené pre vSetky vekové kategorie a
zabavaju sa aj ucitelia. Su plné smiechu, jedla, hudby, stit'azi a nezabudnutel'nych aktivit.
NasSe ocakévania boli naplnené, podarilo sa ndm vypredat’ naSe prvé dva eventy a sucast'ou
spitnej vizby boli len pozitivne recenzie.

Popri eventoch pontikame aj naSe Studentské diare, ktoré poméhaju Studentom aj pri
organizovani Casu ale aj so sebareflexiou, osobnymi ciel'mi a motivaciou. Diare sme vytvorili
kvoli prostriedkom na naSe akcie. Aktivne pracujeme aj na originalnych mikinach, ktorych
vyroba sa skomplikovala, mnohokrat a stale komplikacie aj pokracuju, ale nas to nezastavi.

Nas tim je plny l'udi s pestrymi vlastnost'ami a naSe hodiny nikdy nie st nudné. Kazdy sme
iny ale navzajom sa dopliiiame a pomahame si. Prina§ame vlastnosti, ktoré tvoria kompletny
tim. Vzdy méme Co robit’ na tom aby sme sa zdokonal'ovali alebo pripravovali nieco nové pre
nasich Studentov. Vel'mi nas tesi ked’ sa podari nie¢o na ¢com sme fakt dreli. Je to pocit na
nezabudnutie a vyhra pre nas vSetkych.

ANALYZA PROBLEMU

Mladi l'udia sa nemajui kde zabavat’. Cez leto je prilezitosti na zdbavu nespocetne vel'a avSak
cez rok sa takato prilezitost’ hI'ad4 tazko. Robit’ neustale tie isté aktivity mdze byt po Case
nudné preto by to chcelo inovéaciu.

Dal§im problémom, ktory vnimame ako tim mladych Pudi je nedostatok originélneho
oblecenia. Na trhu chyba zastipenie alternativnej mody, 'udia chctl nosit’ nieco zaujimave,
origindlne avsak obchody neposkytuji ni¢ iné iba mainstreamovu modu. Jediné existujuce
zdroje alternativnej mody su korporéacie ako SHEIN alebo Aliexpress, ktoré vSak neposkytuju
kvalitné kusky.

Time-management je v tejto hektickej dobe kI'icova zru¢nost, ktort nema mnoho mladych
'udi. Klasické diare vol'ne dostupné v papiernictvach svojim obsahom a dizajnom nasich
rovesnikov neoslovuju, tym padom nemaju nastroje potrebné na trénovanie time-
managementu.

RIESENIE

Na zaciatku skolského roka sme z predanych akcii nedosiahli dostatok financii a prostriedkov
na vyrobu nasho hlavného ciela - dizajnovych mikin. Kvoli tomuto problému sme zmenili
cely plan firmy. Usporaduvali sme Skolské akcie a eventy, zi€astnili sme sa aj na socidlnych
akciach (napr. Vianocné trhy) aby sme dosiahli pozadovany pocet financii. Takto sme
vyriesili problémy nas a naSej klientely. Priniesli sme naSim klientom priestor na zdbavu a
socializaciu, ktory sme okorenili originalnymi ndpadmi na ozvlasStnenie, takze sa nasi klienti
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maju zakazdym na co teSit. Na organizaciu a utriedenie myslienok sme ponukli §tylovy diar s
praktickym usporiadanim, ktoré pomaha pri vytvarani zdravych navykov. Tym Ze sme riesili
problémy Studentov sme vyriesili aj tie nase. Uz onedlho sa tak budete moct’ teSit’ na nés
origindlny, alternativny dizajn mikiny, ktory vyriesi d’al§i problém nasSich klientov.

CIELOVY TRH A PRILEZITOSTI

Velkost’ ndsho trhu definuje nasa Skola, ked’ze najviac zakaznikov je prave znej. Ako
Studentska firma pontikame nasim zakaznikom najmai rézne akcie, pri ktorych sa mozu
odreagovat’, ked'ze toto mladi l'udia potrebuju. Co sa tyka predaja diarov, u ktorych bola §anca
posunut predaj aj za hranice Skoly, vyuzili sme to a nas$ trh sa mierne rozrastol. Vel'a nasich
zakaznikov st pre nés idedlnymi, pretoZe sa tesia na naSe nové napady ohl'adom mody

a zabavy atvoria rad dlhy cez celu Skolu pri nasom predaji.

Zéaujem o kupu akcii a spolocenské podujatia sa javil uz od uplného zaciatku, ale problémy
nastali pri predaji didrov. Najprv sa stala chyba, kvoli ktorej sme mali dvojnasobok
planovaného poctu. Neskor sme zacali mat’ problémy s predajom tohto produktu. Nakoniec
sme ako-tak asi polovicu predali, ale ak mate zaujem o motivacny diar, nevahajte nas
kontaktovat’.

PODNIKATELSKA VYKONNOST A ZISKOVOST

Nas zisk pochadza z dovery nasich zakaznikov, ze im dodame to, ¢o im v Zivote chyba. Ci uz
je to zabava, dizajnové obleCenie alebo didre podporujice produktivitu. Fixné néklady
nemame, variabilné naklady sa snazime ¢o najviac redukovat’ a tym dosahujeme vyssie zisky.
V pripade expanzie by sa nase vydavky niekol'kondsobne zvysili, avSak verime, Ze imerne s
nimi aj zisk.

KONKURENCIA

Napad o organizovani eventov bol inSpirovany od predchadzajucej firmy na nasej Skole.
PodTl’a ich sktisenosti a recenzii od nasich Studentov sme zmenili a vylepsili ich dianie. V okoli
nemame ziadnu konkurenciu ktora sa venuje takymto eventom na Skolach. Kvoli
nedostatocnym prostriedkov sme sa rozhodli na ziskanie financii predavat’ naSe Mordora
diare, na ktoré sme si sami vytvorili dizajn.

TRHOVY PRISTUP A PREDAJ

Na reklamnu funkciu vyuzivame najma socialne siete ale aj na roznych akciach. Predaj sa
uskutoc¢iiuje prevazne na tizemi Skoly. Vedl'ajSimi produktami sme planovali postupne
ziskavat’ financie a prostriedky na vytvorenie nasho finalneho produktu. Nase planované
vysledky boli splnené nad naSe o¢akévania. Aj bez finalneho produktu vieme naSim
akcionarom a podporovatel'om vyplatit’ vySe 300% hodnoty akcie.

MANAZERSKY TiM

Nas manazérsky tim tvoria Studenti s réznymi schopnost'ami, ktorymi sa dopliiuju a tvoria
prenadhernu symbidzu. Tym, Ze sme pocetna skupina nie vSetko iSlo hladko. S velkym
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poctom inych nazorov prisli aj nezhody ale nakoniec sa vzdy nejako dohodneme. Vzdy sa
snazime zobrat’ si z kazdého ndzoru nieco. Tymto sposobom sme vsetci spokojni. Nas
manazérsky tim tvoria odhodlani mladi I'udia s inymi pohl'admi na vec. Prezident a kazdy z
viceprezidentov si vzdy plnia svoje povinnosti, jasno organizuju Studentov, ktorych maju pod
sebou. Nasa pani profesorka APE je vel'mi ochotna a pomaha nam naplnit’ nas plny potencial.

FINANCNA ANALYZA

Prijmy z podnikatel’skej ¢innosti (Trzby)

C.r.| Suma
Prijmy z predaja tovaru 01 0,00
Prijmy z predaja vyrobkov 02 | 163,60
Prijmy z predaja sluzieb 03 {2600,00
Iné prijmy 04 | 279,24
Prijmy SPOLU (r. 01 +r. 02 +r. 03 + r. 04) 05 [3042,84
Vydavky na podnikatel’sku ¢innost’

C.r.| Suma

Vydavky na material 06 | 724,73
Vydavky na nakup tovaru 07 | 90,00
Mzdy 08 0,00
Iné vydavky 09 | 58,30
Vydavky SPOLU (r. 06 + r. 07 + r. 08 + r. 09) 10 | 873,03
Vysledok hospodarenia

C.r.| Suma
Prijmy spolu (r. 05) 11 |3042,84
Vydavky spolu (r.10) 12 | 873,03
Vysledok hospodarenia (r. 11 - r. 12) 13 |2169,81
Dan z prijmu Studentskej firmy (15 % z r. 13) - zaokrihl'uje sa na celé eurd smerom
nadol 14 | 325,00
Dani z prijmu Studentskej firmy splatna do JA Slovensko 15| 325,00
Cisty zisk / Strata (r. 13 - r. 15) 16 | 1844,81
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Pomocné vypocty

Cr.
Pocet ks emitovanych akcii 001 99
Nomindalna hodnota jednej akcie 002| 8,00
Celkova hodnota upisanych akeii (r. 001 x r. 002) 0031792,00
Dividenda na akciu 004| 6,00
Celkovo vyplatené dividendy (r. 001 x r. 004) 005|594,00
Zostatok penazi na rozdelenie

C.r.| Suma

Zostatok penazi v pokladni 006|2968,38
Zaplatena dan z prijmu (r. 15 z Vykazu €. 1) 007| 325,00
Vrétenie vkladu akcionarom (v pripade zisku r.003, v pripade straty r.003+r1.16 z
vykazu 1) 008 | 792,00
Zostatok penazi na rozdelenie (r. 006- r. 007 - r. 008) 009 |1851,38
Rozdelenie Cistého zisku

C.r.| Suma
- dividendy (r. 005) 010|594,00
- vydavky na likvidaciu firmy 011 57,38
- iné 012} 1200
Zostatok po rozdeleni (r. 009 - r. 010 - r. 011 - r. 012) 013| 0,00

PLANY DO BUDUCNOSTI

Ked’ze doposial’ najvacsi zisk sme dosiahli z eventov v budiicnosti médme v plane s nimi
pokracovat’ a do konca fungovania firmy zorganizovat’ d’alSie dva eventy. Mame v plane
dokoncit’ mikiny, ktoré uz netrpezlivo ocakavame. Keby nasa Studentska firma Mordora
pokracovala d’alej mala by Sancu prerazit’ na trhu. Vd’aka uz terajSim, priaznivym finanénym
vysledkom, by sme sa mohli stat’ vysoko ziskovou organizaciou v oblasti eventov a mody. Na
dosiahnutie tychto cielov by sme potrebovali zna¢ny kapital a vel'mi silna marketingovu
kampani, ktora by rozsirila naSe obzory a zaujala viacej z naSich idedlnych zédkaznikov.
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