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ZHRNUTIE
MISIA
Našou misiou je vytvárať digitálne 
príležitosti na Slovensku a posúvať 
technologicky Slovensko krok za 
krokom k svetovému štandardu. Pri 
tomto procese uplatňujeme 
najmodernejšie metódy vývoja. 

PRODUKT
Vizify je mobilná aplikácia na 
vytváranie a zdieľanie vizitiek. Jej 
primárnou úlohou je digitalizácia 
procesu výmeny týchto vizitiek. 
Touto formou vytvárame príležitosť 
na networking, ukladanie 
kontaktov/služieb a ponúkame 
riešenie ekologického problému s 
papierovými vizitkami.
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APLIKÁCIA VIZIFY

Vizify rieši viacero problémov 
papierových vizitiek, ktoré v 

dnešnej dobe máme. Pre nových 
používateľov ponúka prijímanie 

vizitiek a vytvorenie vizitky 
zadarmo.

Produkt má vytvorené zásady 
ochrany osobných údajov,  

zmluvné podmienky používania a 
autorské práva.

Na medzinárodný trh prinášame mobilnú aplikáciu Vizify.
Užívatelia aplikácie majú možnosť zdieľať svoje vizitky, vďaka tomu 

nadväzovať nové kontakty, ponúkať svoje produkty/služby a to bez spotreby 
žiadných materiálov. Aplikáciu sme naprogramovali v inovatívnom nástroji 

Ionic. 

Vizify

Vytváranie 
vizitiek

Dostupný 
všadedesign

ekológiaQR Kódy NFC 
sharing



Operácia a analýza problému

Problém

Denne sa vyrobí 27 miliónov vizitiek, pričom 90% z 
nich do týždňa skončí v koši. V prepočte ročne spolu 
vyhodíme 12 000 ton papierových vizitiek, keďže 
63% zákazníkov, ktorý dostanú vizitku nemajú v ten 
moment záujem o dané služby. Z tohto dôvodu 
vyrúbeme 300 tisíc stromov ročne a toto číslo rastie 
každým rokom v priemere o 13%.  Pokiaľ ide o 
suroviny, výroba papierových vizitiek vyžaduje 
takmer o 10-krát vyššie množstvo surovín ako 
používanie digitálnych vizitiek.  Používanie 
klasických vizitiek pôsobí na životné prostredie o 
30-krát škodlivejšie ako používanie našej aplikácie.

Proces výroby

Od začiatku bolo pre nás dôležité aby sme 
využívali celosvetové štandardy a náš 
inovatívny postup vývoja aplikácie. Jedným z 
najdôležitejších krokov bolo vytvoriť 
špecifikáciu a moderné wireframy aplikácie, 
následne sme mohli začať programovať. Pri 
vývoji sme používali viacero technológií, jednou 
z nich bola napríklad framework Ionic, ktorý sa 
skladá z programovacích jazykov JavaScript, 
HTML a CSS. Samotné programovanie nám 
trvalo 3 mesiace.Počas posledných 2 mesiacov 
sme aplikáciu testovali a odstraňovali chyby. 
Posledným krokom bolo vydanie finálnej verzie 
aplikácie na platformách Google Play a Apple 
Store.



Cielový trh
Aplikácia je cielená pre ľudí z pracovnej sféry, ktorý pre 
potrebu ich práce potrebujú vizitky.

Zamestnanci - Jednotlivci

Zodpovedná alternatíva, ktorá vyriešila každodenné ľudské 
problémy, ako napríklad fyzické nosenie vizitiek, strácanie a 
hľadanie.

Študenti

Študenti majú príležitosť si prvýkrát vytvoriť vizitku a vďaka 
tomu nadobudnúť nové kontakty, ktoré sa im vedia v 
budúcnosti zúročiť.

Spoločnosti

Môžu využívať Vizify ako interné riešenie pre celú organizáciu, 
ktorá im ponúkne nástroj na networking s externými 
organizáciami.

PREDAJ
Distribúcia produktu pomocou:

Google Play : 

Dostupný pre väčšinu Android zariadení.
Najprv sme ako platobnú bránu využívali 
Stripe, neskôr sme prešli na Google Pay.

Do 500 stiahnutí

Apple App Store : 

Dostupný pre všetkých používateľov 
Apple zariadení.

Dosiahli sme 13. Miesto v Kategórii 
Sociálne Siete

Web Stránka : Približne 200 stiahnutí

Prvé vydania dostupné na našej web 
stránke



MEDIÁLNÉ VÝSTUPY

DIGITÁlnE Výstupy
FYZICkÉ Výstupy  

Petržalské noviny
Bratislavský 
samosprávny kraj
Teleráno

Náš produkt sme propagovali v masmédiach a na sociálnych sieťach. 
Na maximalizáciu nášho dosahu využívame populárnu platformu 
Instagram, kde sa nám podarilo presiahuť hranicu 10000 videní . 
Snažíme sa o vytváranie si komunity a lákame do nej aj návštevníkov 
masmédií.



Vzhľadom na to, že väčšina nákladov našej spoločnosti sa 
radí do kategórie fixných nákladov, sme schopní 

dosiahnuť hrubú maržu takmer 100%.

VIZIFY sa môžeme pýšiť vďaka jeho škálovateľnosti na 
medzinárodný trh, a plánujeme ho rozšíriť do zahraničia. 
V dôsledku toho očakávame dvojnásobný nárast predaja 
v porovnaní s doterajšími výsledkami.

Cenová politika

Naša aplikácia je zdarma, čo znamená, že ju môže 
používať ktokoľvek. Pre tých, ktorí chcú mať v aplikácii 
niečo extra, sme vyvinuli model predplatného, ktorý im 
umožní prispôsobiť si aplikáciu podľa svojich potrieb. Za 
toto predplatné zaplatia od 5-6 € za mesiac, záleží kde si 
aplikáciu kupuje. Naším príjmom za jedného zákazníka je 

5 €. 

Analýza celkovej podnikateľskej výkonnosti a 
ziskovosti

plán skutočnosť

Počet predplatení 300* 129

Tržba 1200 € 1152,90 €

Náklady 545 € 484,53 €

Zisk 655 € 668,37 €

*Počet predplatení vychádzalo z inak tvorenej cenovej politiky



Takto sme vstupný kapitál 500€ 
dokázali po dvoch mesiacoch 
zvýšiť na štvornásobok. 

Fixné náklady pozostávajú z 
domény, serverov, distribučných 
platform a zamestnancov.

Analýzou cashflow sme zistili, že 
firma vygenerovala pozitívny 
celkový cash flow vo výške      
1 861,64 €, čo je dobrým 
znamením pre  finančnú stabilitu 
a schopnosť investovať do 
svojho rozvoja a rastu.

FinančnÁ analýzA
Príjmy z podnikateľskej činnosti

Č.r. Suma

Príjmy z predaja tovaru 1 1 321,80 €
Príjmy z predaja výrobku 2 1 152,90 €

Príjmy z predaja služieb 3 4 002,00 €
Iné príjmy 4 50,00 €

Príjmy SPOLU 5 6 526,70 €
Výdavky na podnikateľskú činnosť

Č.r. Suma
Výdavky na materál 6 0,00 €

Výdavky na nákup tovaru 7 1 095,93 €

Mzdy 8 272,60 €

Iné výdavky * 9 3 796,53 €

Výdavky SPOLU 10 5 165,06 €

Výsledok hospodárenia

Č.r. Suma

Príjmy spolu 11 6 526,70 €

Výdavky spolu 12 5 165,06 €

Výsledok hospodárenia 13 1 361,64 €

Daň z príjmu študentskej firmy (15%) 14 204,20 €

Daň z príjmu študentskej firmy splatná 

do JA Slovensko 15 204,20 €

Čistý zisk 16 1 157,44 €

Zostatok peňazí na rozdelenie

Č.r. Suma

Zostatok peňazí v pokladni 17 1 861,64 €

Zaplatená daň z príjmu 18 204,20 €

Vrátenie vkladu akcionárom 19 500,00 €

Zostatok peňazí na rozdelenie 20 1 157,44 €

Zisk firmy pochádza z predaja predplatných 
premium účtov v aplikácií VIZIFY, 

organizovania školských podujatí a predajom v 
našom školskom bufete. 

…………………………………..
Ing. Mariana Veličová

Aktuálne ku dňu 19.3.2023

●  nákup vstupeniek na podujatie a náklady na aplikáciu * Sú zahrnuté aj tantiemy

Rozdelenie čistého zisku

Č.r. Suma

Dividendy 21 400,70 €

Výdavky na likvidáciu firmy 22 50,00 €

Odmeny členom firmy * 23 607,44 €

Príspevok pre O.Z. na rozvoj 

programátorov 24 100,00 €

Zostatok po rozdelení 25 00,00 €

Správnosť overila :



riadenie

Kubo robí svoju prácu s veľkou 
angažovanosťou a 
zodpovednosťou. Jeho 
neúnavné úsilie a odhodlanie 
predstavuje pre firmu značný 
prínos.

Jakub je vzorom pre 
ostatných v tom, ako si 
so zanietením a 
zodpovednosťou plniť 
svoje povinnosti.

Samuel je vynikajúcim 
príkladom toho, ako vďaka 
svojim zručnostiam 
dokáže dosahovať 
vynikajúce výsledky.

Marcel je schopný 
prehlbovať svoje znalosti 
a neustále sa rozvíjať v 
oblasti marketingu.

Naša firemná kultúra je postavená na transparentnosti, 
priateľskej komunikácií medzi jej účastníkmi a jednotnej 
myšlienke firmy dokazovať veľké ciele. Vedenie je seberovným 
partnerom svojich kolegov a spoločne hľadá riešenia k 
vzniknutým problémom. Dôležitými prostriedkami, ktoré nám v 
tom taktiež pomáhajú sú Slack a Asana. Vďaka týmto 
platformám komunikuje celá firma, rozdeľujeme prácu a 
sledujeme priebeh našich projektov. Základ úspechu je naša 
pravidelná komunikácia a vzájomná spolupráca.

Adam predstavuje ideálneho 
lídra s jasnou víziou a 
odhodlaním dosiahnuť 
výsledky, namiesto toho aby 
sa zaoberal výhovorkami.



Budúcnosť našej firmy

Našou víziou je ďalej budovať digitálne príležitosti na Slovensku a preto máme v pláne ďalej pokračovať s naším 
projektom “Vizify”. Mimo našej aplikácie sa niektorí z nás budú ďalej venovať tvoreniu stránok a aplikácií. Ďalším 
dôležitým krokom preto bude založenie si vlastnej spoločnosti s ručením obmedzeným.

Projekt Vizify

Naďalej budeme vyvíjať aplikáciu, 
pridávať nové verzie a ponúkať ju 
firmám ako interné riešenie pre 
ich firmu, ako náhradu klasických 
vizitiek. 

Stredoškolská odborná 
činnosť

Dalším projektom ktorým sa 
budeme venovať je systém SOČ 
pre štátny inštitút odborného 
vzdelávania. Túto zákazku už 
aktuálne riešime a 
komunikujeme so zadávateľom 
projektu.

25K

35K

Digitálna tvorba



Ďakujeme!

SODEHAL š. f.

@sodehal www.sodehal.com Sodehal


