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ZHRNUTIE

POCET PREDANYCH ZISKANI BLIZKI

PRODUKTOV PARTNERI PRIJMY VYDAVKY GISTY ZISK

Dve
studentske

firmy




ZHRNUTIE

Predmetom nasej vyroby su naramky, prstene, nausnice a privesky.
Su vyrabané z chirurgickej ocele, €o znamena, ze su hypoalergénne.
Bezproblémovo ich moézu nosit aj ludia s alergiami.

Nas cielje rozziarit ouiv:fity ludi pomocou nasich Naramky su vyrabané z elastomeru, nadherne sadnu a netlacia.
handmade vyrobkov. Dalej by sme chceli zvysit Dopliaju ich pravé jemné mineraly ré6znych druhov ako napriklad
povedomie o handmade Sperkoch na Slovensku a Ruzenin, Lapis Lazuli, Achat ¢ierny, Avanturin, Ametyst, Angelit
teda poukazat na to, Ze aj na Slovensku sa da vyrobit a Fluorit.

produkt z kvalitnych mineralov a za dostupnu cenu.

Od zaciatku sme mali jasné, ¢o budeme vyrabat, no eSte sme nevedeli ako
vyrabat. Nastastie pre nas, Liana, nasa viceprezidentka vyroby ma uz
dlhoro¢né skusenosti s vyrobou takychto produktov a bola schopna rychlo
a efektivne naucit ostatnych, ako sa jednotlivé produkty vyrabaju.




PRODUKT A VYROBA

Nas hlavny produkt, ¢im je mineralovy
naramok sa sklada z mineralov réznych farieb
a elastomeru, ktory sa cez mineraly pretiahne.
Dalej produkty ako prstene a nausnice su
vyrabane taktiez z mineralov a chirurgickej
ocele, ktora zaruci, ze si nase produkty moze
kapit aj alergik.

Vyroba nasho naramku a celkovo nasich produktov je v skutku
jednoducha. Najprv si odmeriame aky dlhy elastomer potrebujeme.
Nasledne vyberieme mineraly, ktoré sa nam farebne pacia a postupne
ich na elastomer navliekame. Nakoniec elastomer zauzlujeme a
odstrihneme konce.




ANALYZA A KONKURENCIA

Konkurencia v oblasti vyroby handmade Sperkov s mineralmi su najma
malé stanky v obchodnych centrach, ktoré predavaju vyrobky ako my.

Verime, ze nasou vyhodou oproti konkurencii je zruénost s modernymi
technolégiami ako napriklad Instagram (vela tychto malych stankov nic
také nema), rucna vyroba a kvalita. Nasou vyhodou oproti konkurencii je
taktiez to, ze zamestnanci firmy sa pohybuju priamo medzi studentmi a

vedia pohotovo zareagovat na poziadavky a potreby zakaznikov. Planované vysledky firmy Suma (v €)
Spolu Vydavky 340,00
Spolua Prijmy 600,00
Vysledok hospodarenia 221,00
K datumu 17. 03. 2023

Prijmy Suma (v €) Vydavky Suma (v €)

Prijmy z predaja tovaru 0,00 Vydavky na material 302,59

Prijmy z predaja vyrobkov 754,00 Vydavky na nakup tovaru 0.00

Prijmy z predaja sluZieb 0,00 Mzdy 121,00

Iné prijmy 0,00 Ine vydavky 30,00




FINANCIE

Finan¢né oddelenie zabezpecovalo nasu firmu po
stranke vedenia uctovnickych zaznamov a spravy
finanénych prostriedkov. Zac¢iatkom uctovného obdobia
bol vlozeny zakladny kapital 300 € predajom 100 ks
akcii v menovitej hodnote 3 €. Pri tvorbe
podnikatelského planu vytvorilo predbeznu kalkulaciu
jednotlivych produktov a z nich vypocitalo planované
prijmy, vydavky a vysledok hospodarenia. Podla
podnikatelského planu sa postupne zaznamenavali
finanéné zaznamy v elektronickej podobe.

K17. 03.2023 sme vytvorili vyslednu kalkulaciu

K datumu 17. 03. 2023

jednotlivych produktov. Tato sluzila na vypocet realnych

prijmov, vydavkov a skutoéného vysledku

hospodarenia. Pri porovnani planovanych a skutocnych

nakladov v kalkulacii produktovnam vznikli rozdiely.

Vysledok hospodarenia Suma (v €)
Prijmy spolu 754,00
Vydavky spolu 453,59
Vysledok hospodarenia 300,41
Darn z prijmu studentskej firmy (15 %) 45,06
Darn z prijmu studentskej firmy splatna do JA Slovensko 45,06
Cisty zisk 255,35
Pomocné vypocty Suma (v €)
Pocet ks emitovanych akcii 100
Nominalna hodnota jednej akcie 3,00
Celkova hodnota upisanych akcii 300,00
Dividenda na akciu 2,00
Celkovo vyplatené dividendy 200,00
Zostatok perniazi na rozdelenie Suma (v €)
Zostatok penazi v pokladni 600,41
Zaplatena daii z prijmu 45,06
Vritenie vkladu akciondarom 300,00
Zostatok peniazi na rozdelenie 255,35
Rozdelenie ¢istého zisku Suma (v €)
- dividendy 200,00
- vydavky na likvidaciu firmy 12,76
- iné 42,59

Zostatok po rozdeleni

0,00




MARKETING

Tak ako v dnesnej dobe je uz zvykom, aj nas dodavatel zvysSil ceny. My sme s
tymto neboli spokojni, a preto sme sa snazili najst iného dodavatela, ktory nam
preda tovar lacnejsSie. To sa ham aj podarilo, a uz od nového roka nakupujeme
od slovenského dodavatela, ktory znizil nase naklady a zaroven aj o nieco zvysil
kvalitu nasich produktov.

Predpokladané naklady na vyrobky boli vdaka inflacii
trochu ovplyvnené. Prave preto sme mali na zaciatku
mensie problémy, pretoze vydavky boli vyssSie ako
prijmy. Rychlo sme sa vsak spamatali a ceny sme
postupne zvysili. Aj vdaka takymto momentom sme si
uvedomili, aké narocné je podnikanie, a aké délezité su
stratégie a vypocty.



MANAZMENT

Nas team sa sklada z 18 studentov nasej Skoly. Rozdeleni sme do 4
oddeleni + prezident.

Kazdé oddelenie ma svojho viceprezidenta a ten ma zamestnancov.
Prevazne sme vsetci komunikovali pomocou socialnych sieti,

kde sme mali vytvorenu skupinu. Ulohy ktoré sme potrebovali
splnit vacsinou delil nas prezident Nikolas.

Zo zacCiatku to bolo skor o tom, ze sme navzajom zistovali,
kto v ¢om napreduje, no nasledne po nejakom €ase bol prezident
schopny rozdelit pracu tak, aby sme ulohy plnili €o najlepsie
a zaroven co najrychlejsie. Vdaka tomu pracoval kazdy naplno.
Ak vSak niekto potreboval pomoct, navzajom sme si pomohili.




PREKAZKY

Po prvom spoznani sa, nakolko sme Studenti z dvoch tried, nebolo
najlepsie. Nemali sme zhody a hadali sa kvoli hlupostiam. No po €ase sme
si to vykomunikovali a nas prezident firmy nas spojil do jedného velkého
celku, ktory tvorime doteraz. Nase ponaucenie znie — aktivhe pocuvanie je
cesta.

Dal3i z problémov s ktorym sme sa stretli bolo to, Ze na zaklade nasho dobrého
marketingu na skole, sme tento trh uspokojili do takej miery, ze uz nebol nikto, kto by mal
o nas vyrobok zaujem. Preto sme sa vrhli po dalsich moznostiach ktoré prisli. Najprv sme
zacali predavat na DOD v nasej Skole. Potom sme sa dokonca spriatelili s firmami, ktoré
sidlia na SOSMIS. S nimi sme sa dohodli na ,,vymennom predaji“ a teda, Ze my prideme
predavat k nim na skolu nase vyrobky a oni zasa k nam tie ich. Tuto skisenost hodnotime
velmi pozitive a budeme sa snazit spolupracu udrzat.




BUDUCNOST

Nasa firma mala na zaciatku nastaveny hlavny ciel a to rozziarit outfity zakaznikom a celkovo ich
samotnych, zlepsit povedomie o kvalithnych handmade Sperkoch a podporit domaci trh kvalitnymi
vyrobkami. Tieto ciele sa nam splnili, avSak nie v takom velkom meradle ako sme predpokladali. Prave
preto by sme chceli nadalej rozsirovat nas trh a Sirit nase produkty medazi Sirsiu verejnost a nasich
rovesnikov. Taktiez by sme chceli zrealizovat platby online a spristupnit objednavanie cez webstranku.

Mame v plane navstivit dalSie stredné
Skoly a nadviazat s nimi spoluprace.
Taktiez chceme navstivit internat, ktory
sidli vedla naSej skoly a predstavit im
nasu firmu. Verime, ze po zlikvidovani
firmy sa bude Sirit nase posolstvo dalej,
a Zze v buducnosti sa nam podari
pokracovat v nasej myslienke.

Fantazii sa medze nekladu a prave preto mame este
vela toho, ¢o by sme chceli na nasich produktoch
zlepsit, vynovit. Sortiment by sme chceli rozsirit
napriklad o nahrdelnik, ktory sa nam nepodarilo
zrealizovat. Takisto zlepSenie v propagovani Sperkov a
mozno aj nadviazanie spoluprace s kamennym
obchodom. Stale sa mame v ¢om zlepsovat, ved
ucime sa na vlastnych chybach a to cely zivot.



ZA SPOLUPRACU DAKUJEME

Obchodna akadémia, Racianska 107, Bratislava
SOS MIS, Kadnarova 7, Bratislava
Pillowy, S. f.

KMGC, s. f.

Nicolas Francois Martel — konzultant
Mariia Stelmakh - fotografka
JAISlovensko n. o.
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