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Sme malá, no aktívna spoločnosť, ktorú tvoria mladí a ambiciózni
študenti.
Pri stanovení hlavného zámeru podnikania sme mali za cieľ vytvoriť
niečo užitočné a zároveň originálne. Inšpirovali sme sa úspešnými
nápadmi našich predchodcov, zdokonalili sme ich, pri tvorbe nových
produktov sme dbali na požiadavky našich potencionálnych
zákazníkov.  
Hlavným produktom našej firmy v tomto roku je superekologický
výrobok „Rastúca pohľadnica“. Ponúkame pohľadnice s jedinečnou  
technológiou tlače spočívajúcou v tom, že do papiera zapracované
semienka zachovajú  svoju garantovanú klíčiacu schopnosť. Z 
 vyrobených pohľadníc po ich pokropení vodou a zasadením do
kvetináčov alebo do voľnej pôdy môžu vyrásť nádherné bylinky a
kvety. Samozrejme je neodmysliteľná aj o ich správna starostlivosť. 
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Rastúci papier 
Rastúci papier je plný semienok, ktoré rozkvitnú do
kvetov, ale tiež z nich môže vyrásť mrkva či šalát.
Oživte svoju komunikáciu týmto zázrakom. Aby
semienka zostali živé a skutočne vyrástli, dodávame
už potlačený papier. Kvalitne tlačíme na špeciálnej
tlačiarni, aby sa semienka nezničili teplom alebo
tlakom.

Pri výrobe väčšieho množstva pohľadníc
80 gr. papierom nám vypomáha malá
česká startup firmy s ktorou sme sa

dohodli na spolupráci



OKREM HLAVNÉHO PRODUKTU MÁ DUNASTAR ŠTUDENTSKÁ
FIRMA AJ ĎALŠIE DOPLŇUJÚCE PREDMETY PODNIKANIA:
VÝROBA A PREDAJ PLÁTENNÝCH TAŠIEK, ŠKOLSKÉHO
MERCHU, MEDOVNÍKOV A USPORIADANIE ŠTUDENTSKÉHO
PLESU. 
NA TRHU SME SA SNAŽILI UROBIŤ ŠŤASTNÝM A
SPOKOJNÝM KAŽDÉHO ZÁKAZNÍKA. UROBILI SME VŠETKO
PRETO, ABY SA NÁM PODARILO ZREALIZOVAŤ VŠETKY NAŠE
NÁPADY A PLÁNY.



Tento rok sme chceli prísť s čo
najekologickejším produktom, preto sme
ako hlavný produkt zvolili rastúce
pohľadnice.

VýrobaVýrobaVýroba
Naše hlavné produkty vznikli preto, lebo náš malý tím chcel
prísť s čo najekologickejším produktom. Hlavou nám
prebehlo veľa vecí, ale tento malý radostný predmet sme
považovali za najlepší, veď koho by nepotešila pohľadnica,
ktorá sa dá zasadiť, ktorá ani neznečisťuje životné
prostredie. Veríme, že máme veľmi jedinečný a vynikajucí
produkt.

Nápad

Najprv chceme predávať len vo forme
pohľadníc, ale do budúcna sme už
uvažovali aj o zošitoch a kalendároch,
ktoré by sa vyrábali rovnakým postupom

V budúcnosti



Použitý papier sa roztrhá a potom sa namočí
do vody.

Papier s vodou rozmixujeme ponorným
mixérom dovtedy, kým nezískame hustejšiu
zmes.

Zmes sa vyhladí na site ľubovoľnej veľkosti a
potom sa na ňu posypú semená kvetov. 
Semená sa zakryjú ďalšou vrstvou zmesi. 

Hmota na sitku sa prikryje látkou a následne
sa z nej odsaje prebytočná voda.

Výsledný papier sa nechá uschnúť a potom sa
zdobí podľa požiadavky.



Vo firme naše oddelenie plní veľmi dôležitú funkciu. Zabezpečujeme plynulosť pracovných činností prijatím
zamestnancov, uzatváraním pracovných zmlúv a vytváraním optimálnej pracovnej klímy rovnako pre

zamestnancov a členov študentskej firmy. 
 Staráme sa o vzdelávanie. Členov zapájame do rôznych aktivít JA Slovensko (prezentačné zručnosti,

konferencia prezidentov, on-line webináre). 
 Vedieme evidenciu akcionárov a zamestnancov a staráme sa o stanovenie a vyplácanie mzdy.

Predpokladom spoľahlivého a úspešného fungovania DunaStar študentskej firmy je dobre zostavená
organizačná štruktúra.
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SWOT analýzaSWOT analýza
MarketingMarketingMarketing

Slabé stránkySlabé stránkySlabé stránky
Malý tím
Minimálne skúsenosti v oblasti podnikania
Nerovnomerné rozdeľovanie úloh medzi
jednotlivých členov firmy
Neochota pracovať nad rámec povinností

Množstvo prázdnin,
Obmedzená veľkosť trhu
Konkurencia ponúkajúca podobný výrobok

Slabé stránkySlabé stránkySlabé stránkyPríležitostiPríležitostiPríležitosti

Záujem spolužiakov o produkty
Podpora zo strany vedenia školy
Súťaže ponúkané JA Slovensko

Pracovitosť a kreativita
Ochota vzdelávať sa
Komunikatívnosť medzi oddeleniami
prezentačné schopnosti
Ambicióznosť a cieľavedomosť manažmentu
Lojálnosť k firme

Silné stránkySilné stránkySilné stránky



Bratislava
81.3%

Senec
7.1%

Komárno
5.8%

Ženy
72.8%

Muži
27.2%

KOMUNIKÁCIA V
MARKETINGU

CIELE
INFORMOVAŤ
PRESVIEDČAŤ
PRIPOMÍNAŤ

ŠTATISTIKY
SOCIÁLNYCH SIETÍ

CIEĽOVÝ ZÁKAZNÍK

Pôvodná plánovaná cieľová skupina bola
študenti, učitelia a rodičia školy, ale neskôr
sa to rozšírilo o zamestnancov firiem kde

rodičia pracujú







ORIGINALITA
Recyklovaný papier sa premení na krásnu
pohľadnicu a po zasadení vyrastie

POCTIVOSŤ
Papier s poriadnou dávkou semienok vo vnútri.
Výroba i tlač sú lokálne, papier je 100%
recyklovaný a biologicky rozložiteľný. Kvalitne
tlačíme na špeciálnej tlačiarni, aby sa semienka
nezničili teplom alebo tlakom. 

Vplyv na životné prostredie
Vplyv je len priaznivý. Použitý papier zužitkujeme
dvakrát. V prvej fáze vyrobíme jedinečné
pohľadnice a v druhej fáze po zasadení do zeme
rozkvitnú do krásnych kvetov alebo byliniek.

NAŠE EDÍCIE

Vianočné pohľadnice 

Veľkonočné pohľadnice 



Naša firma DunaStar je od začiatku podnikania je orientovaná hlavne
na predaj vlastných výrobkov. Pre získanie začiatočného kapitálu
sme upísali akcie s nominálnou hodnotou 2 €/akcia. Najväčší
úspech sme dosiahli s jedinečnými rastúcimi pohľadnicami z ktorých
sme zatiaľ predali 289 ks.
Predbežný výsledok hospodárenia k
15.03.2023 znázorňuje tabuľka. Na
celkových príjmoch majú najväčší
podiel príjmy z predaja výrobkov vo
výške 596 €, nie je zanedbateľný aj
výsledok z predaja tovaru v hodnote
372,40 €.  Úmerne k príjmom, najväčšiu
časť výdavkov tvoria výdavky na nákup
materiálových zásob.

FinancieFinancieFinancie   

Cenová politikaCenová politikaCenová politika   
Tvorba našej cenovej politiky prebiehala na
základe jednej metóde, čo bola zostavená podľa
nákladov. Akonáhle sme vypočítali cenu našich
celkových nákladov na jeden produkt, vedeli sme
sa odraziť a zistiť celkovú cenu produktu. Vďaka
prieskumu, sme stanovili cenu, ktorá vyhovovala
firme aj zákazníkom.



AnalýzaAnalýzaAnalýza
predajapredajapredaja   

V podnikateľskom období sme predávali Rastúce
pohľadnice s cenou 2€/kus. Príjem z predaja
pohľadníc bolo vo výške 588 €. Máme ešte 106 ks 
 na sklade, ale čaká nás ešte Veľkonočný školský
trh. Sme presvedčení, že veľkonočnú sériu
predáme. Príjmy ešte očakávame aj z predaja
plátenných tašiek a mikín.

Celkový predajCelkový predajCelkový predaj   

Záujemcovia: 140Záujemcovia: 140Záujemcovia: 140      



.... a ako ďalej?.... a ako ďalej?.... a ako ďalej?   
Plným elánom sa pripravujeme na veľkonočný
školský trh. Náš sortiment pohľadníc ešte
plánujeme rozšíriť  a plánujeme nadviazať nové
spolupráce.

Celoročná aktívna, tvorivá a niekedy aj
problémami sťažená práca z nás urobili otužilý tím
schopný čeliť ďalším výzvam. 

ZáverZáverZáver

expanzia na
domácom trhu

zriadenie e-shopu

realizácia
veľkonočného trhu





