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- Vyrobiť produkt ktorý 

bude zaujímavý 

a prospešný. 

 

- Konkurovať podobným 

a už existujúcim 

produktom. 

 

- Robiť radosť sami sebe 

ale aj ostatným. 

ZHRNUTIE 

Študentská firma DEAMORE vznikla v rámci 

vzdelávacieho programu Aplikovaná ekonómia v 

spolupráci s Junior Achievement Slovensko. Sme 

budúci cestovatelia so srdcom na Orave a preto 

naším hlavným produktom je brožúrka Po stopách 

Hornej Oravy. Začiatky boli síce ťažké ale 

spoločnými silami sme vytvorili jedinečný produkt 

ktorý zanechá v našom okolí radosť. S výberom nám 

pomohla láska k cestovaniu a záujem o špeciálne 

miesta ktoré možno nepoznáte. Spoločne sme 

vytvorili brožúrku pri ktorej nás potešil záujem. 

Naším zákazníkom ponúkame produkt ktorý je 

jedinečný, ľahko skladovateľný, informačný 

a samozrejme nám blízky. Cieľom našej firmy je 

ľudom ukázať aké je krásne cestovanie, hlavne po 

Orave ale taktiež okolitých krajinách alebo 

destináciách. 
 



 

 

  

 

NAŠA CESTA 

 OKTÓBER 

 

NOVEMBER 

 

DECEMBER 

 

JANUÁR 

 

FEBRUÁR 

 

MAREC 

Vymyslenie hlavného produktu a príprava. 

 

Valné zhromaždenie a prvé zisky. 

 

Zájazd do Krakowa na Vianočné trhy. 

 

Príprava a výroba brožúrky. 

 

Plány na veľtrh a udržanie sa v kolobehu. 

 

Prednášky v škole deťom prvého ročníka. 

PRVÉ REALIZÁCIE 

Keďže študujeme odbor 

manažment regionálneho 

cestovného ruchu, už od 

začiatku sme vedeli že chceme 

vytvoriť niečo spojené 

s cestovaním. Snažili sme sa 

nájsť produkt ktorý by bol 

vhodný, pekný, ľahký na 

výrobu ale aj prospešný pre 

ľudí a inovatívny. Spolu sme 

vymysleli myšlienku 

brožúrky, začali sme plánovať 

až sme sa dopracovali 

k finálnemu výsledku 

a dokonca aj plánovaniu 

zájazdov. Sme radi, že 

môžeme ukázať ľuďom aké je 

cestovanie krásne. 
 



 

 

  

  

L 

O 

G 

O 

PRODUKT 

Po stopách Hornej Oravy – príručka na 

spoznávanie okolia Oravy a jej krás. 

 

POPIS PRODUKTU 

 

BUDÚCNOSŤ 

 

VZNIK NÁŠHO PRODUKTU 

 

Malá ľahko skladovateľná brožúrka 

pre cestovateľov a milovníkov Oravy. 

Vo vnútri brožúrky nájdete 

zaznamenané špeciálne miesta Oravy 

a taktiež polohu kde ich nájdete. Máte 

možnosť si dokonca zapisovať vlastné 

poznámky alebo zápisky na prázdne 

stránky, vpredu či vzadu – práve preto 

je naša brožúrka výnimočná. 

Momentálne ponúkame na trhu jeden 

kus za 5,50 €. 

- Pokračovať vo výrobe 

a zdokonaľovaní brožúrky. 

 

- Nadviazať potencionálne 

spolupráce s cestovnými 

kanceláriami. 

 

- Zmapovať ďalšie okolie 

a tak vytvoriť nové brožúrky. 

Náš produkt je výhodný pre každú rodinu 

alebo cestovateľa. Vyrieši Vaše problémy 

s nudou a navyše Vás niečo nové naučí. 

Popritom si môžete zaspievať alebo zapísať 

nové poznatky ktoré ste nadobudli. 

NÁŠ PRODUKT JE 

 

Cenovo dostupný Informačný Vyrobený z lásky Originálny 



 

 

  BUFET 

KRAKOW 

VEDĽAJŠIE PRODUKTY 

 

 

Medzi náš prvý vedľajší 

produkt bolo prevádzkovanie 

bufetu. Spoločne sme sa 

dohodli a nakúpili vhodné 

potraviny pre žiakov podľa 

ankety ktorú nám vyplnili. 

Predávame v ňom sladké, 

slané potraviny a sladkosti, 

vodu či čistú alebo aj 

ochutenú a taktiež bagety 

spolu s ovocnými šalátmi 

vlastnej výroby. 

 

Naším veľkým projektom 

bolo organizovanie zájazdu 

s informačným účelom do 

Krakowa na Vianočné trhy. 

Zúčastnili sa študenti našej 

školy ale aj obyčajný ľudia 

s rodinkami. Naplánovanie 

bolo síce komplikované ale za 

tie spokojné úsmevy našich 

klientov to stálo. 

Zorganizovali sme prehliadku 

námestia v Krakowe a taktiež 

návštevu nákupného centra 

aby sme roztopili srdia nie 

jednej nákupnej maniačky :D 
 



 

 

  

PREDNÁŠKY 

 

SUŠENÉ OVOCIE,  

VONNÉ VRECKÁ 

 

Keďže sme našu firmu chceli 

posunúť o level up, rozhodli sme sa 

usporiadať náučné workshopy pre 

prvákov ZŠ. Pripravili sme si pre 

nich rôzne aktivity, certifikáty na 

odmenenie ich vedomostí. Našou 

pomocou pri týchto workshopoch 

bola prezentácia ktorá tvorila 

základné informácie o dedinách 

Hornej Oravy, tiesňové čísla, erby 

a zaujímavostí dedín. Na naše 

prekvapenie boli deti aktívne 

a nebojácne preto sme ich 

odmeňovali cukríkmi a na konci 

taktiež certifikátom spolu s čoko 

lízatkom. Predstavili sme im našu 

brožúrku a na pamiatku sa nám do 

nej podpísali – práve preto sú tak 

naše brožúrky výnimočne. Môžete 

si do nich zaznamenať čarovné 

okamihy s vašej cesty. 

Náš sortiment sme taktiež rozšírili 
o sušené ovocie – jabĺčka a vonné 

vrecká – levanduľa, škorica, 

pomaranč a podobne. Snažili sme 

sa vytvoriť niečo malé do vrecka 

ale aj účinné a chutné. Týmto 

spôsobom sme splnili všetky 

predpoklady. Vonné vrecúška do 

skríň pre príjemnú vôňu Vianoc 
a sušené jabĺčka pre chutný snack 

naším žiakom a tiež ostatným. 



 

 

  

 

ĽUDSKÉ ZDROJE 

 

ZAMESTNANCI 

MANAŽMENT FIRMY 

19 
KREATÍVNYCH 

A ŠIKOVNÝCH 

ZAMESTNANCOV 

Počas celého pôsobenia našej 

firmy DEAMORE nebol 

prerušený žiaden pracovný pomer 

a ani naviazaný nový. Všetky 

činnosti sme mali pekne rozdelené 

a preto práca fungovala ako 

švajčiarske hodinky. So 

zamestnancami sme boli spokojní, 

pracovali tvrdo a vždy robili 

všetko pre dobro firmy. 

Spoločnými silami sme vytvorili 

rázny a presný tým hodný 

študentskej firmy. 

Pre dokonalý súlad našej firmy 

sa snažíme aby bola 

komunikácia medzi 

zamestnancami základom. 

Pretože bez komunikácie by nič 

nefungovalo a nastávali by 

problémy. Skladáme sa z 19 

zamestnancov a 4 oddelení, 

preto máme prácu efektívne 

rozdelenú a každé oddelenie vie 

presne čo má robiť a čo je jeho 

úlohou. 

 

Ivana Páterková 

ľudské zdroje 

 

Tatiana Žibeková 

Rebeka Bieľaková 

Timea Pňačková 

Lucia Jakubčeková 

 

Terka Brenkusová 

výroba 

 

Anton Nevedel 

Kika Vorčáková 

Nika Brčáková 

Sabi Bandíková 

Maxim Vnenčák 

Vanesa Vargová 

marketing 

 

Naty Vorčáková 

Viky Skurčáková 

Andrea Rusnáková 

financie 

 

Andrea Svetlošáková 

Ráchel M. Lepáčková 

Barbora Vorčáková 

prezidentka 

 

Andrea Kekeláková 

asistentka prezidentky 

 



 

 

 

  
 

MARKETINGOVÁ STRATÉGIA 

PRIESKUM TRHU 

 

PROPAGÁCIA 

Našou hlavnou propagáciou firmy je online 

platforma Instagram a taktiež e-mailová adresa. 

Využili sme aj offline spôsoby ktorými sú 

vystavenie plagátov v priestoroch školy 

a feedback od zákazníkov, ktorý boli v kontakte 

s našou firmou. 

 
Keďže sme dušou i telom cestovatelia chceli sme prelomiť 

na trhu s niečím pre turistov. Vytvorili sme brožúrku podľa 

našich preferencií : vhodná veľkosť do vrecka, heslovitý 

text a priestor pre vlastný denník z ciest. Ďalšou etapou 

bolo zhotovenie vhodného sortimentu do bufetu na predaj 

podľa výberu zákazníkov. Vytvorili sme dotazník podľa 

ktorého sme zisťovali najlepšie varianty produktov. Tým 

pádom sme mali istotu že zákazníci budú spokojní. 

Hlavnou úlohou marketingu je propagácia firmy 

a samotných produktov v nej. Cieľom marketingu je 

verejne poukázať na kvalitu a efektivitu našich produktov 

pomocou sociálnych sietí alebo offline. Zákazníkom 

chceme poukázať na krásy Hornej Oravy. Veríme že týmto 

nadobudnú nové skúsenosti, zážitky a chuť k cestovaniu. 

Pretože „Cestovanie nie je nikdy otázkou peňazí ale 

odvahy.“ 



 

  

 

PRICE-CENA 

Všetky ceny našich produktov sme kalkulovali sami 

podľa nákladov ktoré sme na produkty vynaložili. Cenu 

brožúrky sme stanovili na 5,50 eur podľa tlače a návrhu. 

Naopak ceny v našom bufete kolísaju každým dňom, 

podľa ceny produktov a akcií daného produktu 

v obchodoch kde nakupujeme. Naším ďalším 

produktom bol zájazd Krakow kde bola predajná cena 

zájazdu 12 eur pre dospelú osobu a cena za dieťa 

polovica z toho čiže, 6 eur. Riadili sme sa taktiež našimi 

nákladmi ktorými boli autobus a vlastný zisk. 

 



 

 

 

  

FINANCIE 

 Úlohou oddelenia financií je viesť finančné záznamy, správne stanoviť ceny 

výrobkov a vďaka tomu zabezpečiť firme zisk. Pri tvorbe podnikateľského 

plánu sme vytvorili predbežnú kalkuláciu jednotlivých produktov a z toho 

vypočítali plánovaný výsledok hospodárenia. Vstupný kapitál našej firmy bol 

74 eur. Najväčšia časť tržieb našej študentskej firmy DEAMORE pochádza z 

predaja bagiet a nami naplánovaných výletov pre našich študentov, ale aj 

verejnosť. Výdavky súviseli najmä s nákupom tovaru do nášho bufetu, ale aj 

napriek tomu nám predaný tovar priniesol najvyššie tržby.   

 



 

 

  

 



 

 

 

 ĎAKUJEME ZA POMOC A RADY 

Ing. Ivona Korčušková ♥ 

 

Mgr. Renáta Rešutíková 

 

Junior Achievement n.o. 

NAŠE SPOMIENKY 

 


