44 Junior )
44 Achievement = i
44 Slovensko




Zhrnutie

Ciel

Produkt

Vyroba

Marketing

Vyzvy

Financie

O nas

Sme partia Studentov, ktori sa aj napriek tomu, ze na nasej skole je
firma ponukana iba ako kruzok, rozhodli pustit do tejto vyzvy a
vlozit do nej vSetko svoje Usilie. PoCas celeho roka sme pracovali na
prevadzke bufetu, organizacii plesu a vytvarani inovativheho
produktu.

Aj ked to nebolo vzdy jednoduché a do cesty nam prislo mnoho
prekazok, dokazali sme sa z nich poucit a vytazit to najlepsie.

Kedze nas trapi nadmerny konzumerizmus, v ktorom zijeme a velka
spotreba plastov, rozhodli sme sa rieSit tento problém. Vyrobili sme
antistresovy prsten, ktory nie len, ze pomaha zvladat napate situacie,
ale je aj nositelom posolstva: davat veciam druht Sancu.



Ako firma si uvedomujeme, Ze 3]
my preberame urcitu
zodpovednost voci spolo€nosti a
tejto planéte. Jednou z veci, na
ktoru sa snazime zamerat, je
propagovanie myslienky: ,, davat
veciam druhu Sancu".

Je to nie€o, €o sa tyka aj nas vo
firme, kedZe po kazdej nezhode
sme si dali druhu Sancu a snazili
sme sa vytazit
z nej nieco pozitivne.

KedZe sme chceli, aby sa
toto posolstvo dostalo k ¢o
najsirsej verejnosti, vedeli
sme, ze produktom bude
musiet byt nieCo malé a
uzitocné.



Posledné roky sa stal nadmerny
konzumerizmus novym trendom. Podporuje
mysSlienku raz pouzit, vyhodit a potom si
kupit nové. Ako Studenti si uvedomujeme ze
mame urcitu zodpovednost, a Ze nase
rozhodnutia maju dopad na buducnost. K
nasej planéte sa chceme spravat s uctou.
Rozhodli sme sa preto zhmotnit nasu
myslienku o davani veciam druhu Sancu do
antistresového prstena.

A-ring je vyrobeny z vrchnacikov z PET flias, z
ktorych sa naslednym recyklovanim stane
nova uzitona pomaécka pre Studentov, ktori
prezivaju stres alebo Uzkost. Jednoduché
otocCenie gulicky na prsteni ma upokojujuce
ucinky a nikoho tym nerusite, ako napriklad pri
Stukani perom, €i podupkavanim nohou. Je to
naopak Stylovy doplnok, ktory si viete zladit aj
s obleCenim.

Tymto by sme chceli poukazat na
to, Ze plast, ktory sa celosvetovo
vnima ako nieco negativne,
dostava novy ucel, ktory sluzi na
nie€o dobré. A taktiez kruh
symbolizuje nekonecno, pretoze
prsten sa da opatovne este
niekolkokrat recyklovat.



Vrchnaciky, ktoré nam darovali Studenti
najskor roztriedime podla farby.
Skontrolujeme, Ci su vyrobené z HDPE plastu,
ktory je mozné roztopit.

Nasledne ich umyjeme a rucne nastrihame
StikaCkami na malé kusky. Po malych Ciastkach
ich umiestnime do nami vyrobeného
vstrekolisu, ktory ich roztavi na hmotu a vleje
do formy.

Hotovy prsten na zaver o€istime od drobnych
nedostatkov.

NOVY ZMYSEL
DAVA,

POUZITE
VYUZITELNYM
OSTAVA




Gen Z:

Na tinedZerov je neprestajne vyvijany tlak Skolou, prostredim,

Ci spolo¢nostou. A-Ring je prakticky v tom, Ze je maly a mézu

ho mat neustale poruke, ak by potrebovali pohotovo odburat

svoj stres. TaktieZ sme to prave my, mladi (udia, ktori vieme

najviac ovplyvnit buducnost, a preto verime, ze tymto \ ' ,
prstenom podnietime tinedzerov k aktivemu hladaniu rieSeni

na aktualne ekologické problémy.

/ | \

Vedeli sme, ze na trh neprichadzame na prvy pohlad s uplne novou
vecou, avSak ostatné antistresové hracky, ako napriklad fidget spinner a
pop it vydavaju rusivy zvuk. Nas A-ring je naopak, vdaka Specialnemu
mechanizmu, ktory nevyzaduje Ziadne loZiska tichy a prakticky.

Taktiez nezabudame na posolstvo, ktoré sme v nom chceli zhmotnit.
Pouzitim opotrebovanych vrchnacikov sme dali plastu druhu Sancu a
vyrobili produkt, ktory je opatovne recyklovatelny.




ADVERTISEMENT

Socialne siete su hlavnym komunikacnym kanalom dnesnej doby a (udia na
nich travia vela €asu, preto sme sa ich rozhodli vyuZit ako spésob propagacie
nasej firmy.

Za hlavnu platformu sme si zvolili Instagram a to z dévodu velkej popularity
medzi tinedZermi.

Zdielame tam vSetky Cinnosti nasej spolocnosti a snazime sa pravidelne
vytvarat zaujimavy a kreativny obsah.

Sice sme si ako cielovu skupinu zvolili mladych (udi, nechceme vSak, aby nase
pbsobenie uniklo aj starSej generacii, preto mame ucet aj na Facebooku.

V ramci naSho gymnazia sme reklamu riesili pomocou plagatov, rozhlasu, ¢i
Skolskej televizie, aby Studentom neunikli Ziadne novinky.

Doposial sa nam pomocou tychto stratégii podarilo predat 56 prsterov za 2
dni.

V buducnosti by sme chceli rozsirit posolstvo A-Ringov aj mimo nasej “_
Skoly. Pracujeme na spusteni e-shopu, ktory nam umozni dostat sa do g

D
povedomia SirSej verejnosti.

Planujeme oslovit aj média ako denniky, radia a televiziu.

Prostrednictvom workshopov na zakladnych Skolach chceme aj O —
ostatnym interaktivne ukazovat, ako sa daju najst alternativy
zaobchadzania s odpadom, a taktiez povzbudit ludi ku kreativhemu O

mysleniu.



Dohoda o vyrobe produktu

Z0 zacCiatku sme sa vbbec nevedeli dohodnut na tom, ¢o
budeme vyrabat. Mnohym priSiel napad o recyklovani
plastu priliS nerealny a vznikli medzi nami aj nezhody Ci
chaos. Po dlhych diskusiach sme vsak dospeli k rieSeniu, ze
to predsa chceme risknut. To, Zze sme sa dlho nevedeli
dohodnut malo aj negativhy dopad na to, ze sme boli
ukrateni o €as pri vyrobe. NaSou prioritou zo zaciatku bola
organizacia plesu, a az po jeho skonceni sme sa plne zacali
sustredit na produkt.

Vyroba produktu

Po vymysleni produktu sme sa zamysleli nad tym, ako
takyto prsten vytvorit. Rozmyslali sme nad spolupracou s
firmou Precious Plastics, ktora nam ponukla moznost
vyroby prstena, avsSak na nase financne pomery bola prilis
nakladna, jedna forma na prsten by stala 100 eur a kedZe
my sme ich chceli viac, nevideli sme to realne. Preto sme
prisli s alternativou: najmom vstrekolisu, pomocou ktorého
prstene vyrabame svojpomocne.



Problém s komunikaciou
Jednou z veci, ktoru sme sa urcite naucili je, Ze cesta k dobrej

organizovanosti je komunikacia. Spociatku vznikali problémy vidy ohlasim,
hlavne v oddeleni marketingu, kde diev€ata medzi sebou ¢o zdielam

o q q q q = ] konstruktivna
dostatoCne nekomunikovali a to viedlo aj k tomu, Ze vo veciach "6 do list" co kritika
nemali prehlad. Napriklad jeden Clen zaloZil tiktok ucet a na tyzdefi
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neoznamil to zvySku oddelenia alebo sa publikoval prispevok,
ktory nepresiel kontrolou ostatnych. Tento problém sme vSak
vyriesili spolo¢nym stretnutim, kde sme sa o0 nedorozumeniach
otvorene porozpravali a ustanovili sme si jasné pravidla
fungovania. TieZ sme si uvedomili, Ze je potrebné hovorit si veci
narovinu, bez umyslu niekoho urazit.

VylepSovanie stroja

Zhotovenie stroja vSak tiez prinieslo dalSie komplikacie. Prstene boli zo zaCiatku
prilis drsné, nepekné na pohlad a vyroba nam trvala velmi dlho. To sme vyrieSili
tym, Ze sme zhotovili dalSiu svorku na formu, o nam umoznilo robit viac
prstenov naraz a nas vyrobny c¢as sa tym zefektivnil. Taktiez sa nam stroj alebo
formy viackrat pokazili, Co si vyzadovalo pravidelnu inovaciu, no vdaka nej teraz
dokazeme vyrabat prstene hladké na dotyk, za kratku dobu.




Finan&né oddelenie zabezpecovalo vedenie kaZdodennych Uétovnickych R mylipodnikaelske) CinnosHITREDY)
2 2 z 9 2l q Cr. Suma (€)
zdznamov a podavalo spravy o stave finan¢nych prostriedkov. . :
. ., . .. . . ., Prijmy z predaja tovaru 01 4301,60
Predajom akcii sme nadobudli poCiatoCny kapital 500 eur. e e e P ey o 112,00
Prijmy z predaja sluzieb 03 7894,00
o s . . G ., . Iné prijmy 04 1203,05
Najvacsi podiel zisku tvorllvzarobok z organizacie plesu, v Prijmy SPOLU o5 1351065
hodnote 1 867,64 eur. Marza bola 31%. Na plese sa
predavali aj tombolové listky ktoré nam zarobili
304,33 eur, s marzou 1080%. Predaj v bufete vygeneroval
zisk 12,43 eur, a zatial nepredany tovar v hodnote 341,50
P v . . Vydavky na podnikatel'sku ¢innost’
eur. Tovar sa predaval s Cistou marzou 9%. Zisky produktu T e ©
su v hodnote 95,20 eur, marza 567%. Ostatné prijmy a Vydavky na material 06 ETET
V)I/daka nam zarobili 365,35 eur. Vydavky na nakup tovaru 07 4263,12
Mzdy 08 0,00
Vydavky na kdipu tovaru sme minimalizovali spolupracou s '\:‘?d"yds"';ypow 0 SUSHE
= , , , : ydavky 10 10398,95
LABAS s.r.o. - dodavatelom tovaru pre obchodné retazce
na Slovensku. Plynuly chod evidencie sme zabezpedili
vytvorenim polo-automatizovanej online databazy a
vykonavanim pravidelnych tyzdennych inventur.
Vysledok hospodarenia
i4l na vyrobu produk iskali zb byto&nych = L
Material na Vyroou proau tu sme ziskall zberom pre ytOCI’]yC Prijmy spolu 1 13510,65
plastov. . . i Vydavky spolu 12 10398,95
Cenu produktu sme vypocitavali na zaklade: Vysledok hospodérenia 13 10
1) nakladov na mzdy pre zamestnancov: 0,50€/hod Dar z prijmu Studentskej firmy ” 466,75
2) podielu 15% trzieb predaja produktu pre majitela vstrekolisu Da z prijmu Studentskej firmy sp 15 466,75
3) cenovej dostupnosti pre Studentov Gisty zisk 16 2644.95

Na zaklade tychto kritérii sme dospeli k cene 2€ [ ks

Ak berieme ohlad na naSe prebiehajuce
spoluprace a na sposob prenajmu vstrekolisu,
predpokladame, ze pomer vydavkov a prijmov by
sa nemenil v pripade rozSirenia biznisu.
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