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Najnarocnejsou castou lyzovacky je casto
presun od auta k zjazdovke s lyzami v ruke.
Nasa firma sa preto rozhodla priniest
produkt, ktory tato ¢innost ulahéi. Lyziarsky
doplnok OdneSki umoznuje niest lyze
prevesené cez plece aked sa prave
nepouziva, zmesti sa do kazdého vrecka.
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Na propagaciu produktu akontakt
snasimi zakaznikmi sme vyuzili
najmd stranky na Facebooku
alnstagrame. Vykonali sme
prieskum trhu, ktory nam ukazal,
aky je zaujem onas produkt aaku
sumu by zan boli zdkaznici ochotni
zaplatit. OdneSki sme nasledne
uviedli do predaja na nasej skole,
pricom v buducej lyziarskej sezone
bude produkt dostupny taktiez
v predajniach obchodov InterSport
aprostrednictvom vyrobcu lyzi
Forest Skis.

1. Priniest produkt, ktory ulahéi
lyZiarom prenos lyzina svah.

2. Zachovat malé rozmery
produktu.

3. Udrzat dostupni cenu pre
zakaznikov.

Martin Suran, lyziarsky instruktor



Prvotny napad produktu OdneSki
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Prvy prototyp a funk&ny model

Spolupraca s vyrobcom lyzi Forest Skis
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Prvy predany kus, spolupraca s InterSport



PRODUKT

Prioritou JA firmy ESO bol vyvoj, vyroba
anasledny predaj produktu. Podla
nasich prieskumov az takmer 75% ludi
povazuje prendsanie lyzi vrukach za
otravné, namahavé ¢i dokonca iritujlce.
Po mesiacoch premyslania
adizajnovania sme prisli na riesenie
tohto problému, ktorym je produkt
OdneSki.

Nepohodlné
14.3%

Prenasanie lyZi k lanovke je pre mna

Primarnym produktom nasej firmy je
Sikovny lyZiarsky doplnok OdneSKi,
ktory spaja komfort, praktickost
ainovaciu, ¢im nejednému lyzZiarovi
sprijemnuje Zivot.

Zakladom nasho vyrobku su pasovy
popruh, mikroporézna guma asuchy
zips. Vyrobny proces zacina pripravou
materialu. To zahrna strihanie a rezanie
dielov na potrebny rozmer. Zositim
pripravenych ¢asti nasledne vznika
produkt  spajajuci to  najlepsie
zfunkcnosti pasky avaku na lyze.
Sklada sa z dvoch pasok, ktoré suchym
zipsom spajaju obe lyze do jedného
celku, popruhu, ktory umoznuje niest
lyze prevesené cez plece agumiciek,
sliziacich na uchytenie lyziarskych
paliciek.

Jednou z vyhod OdneSki je komfort,
ktory ponukaju pri prenasani lyzi. Lyze
a palicky sa jednoducho spoja, prevesia
cez rameno atym padom su ruky
ponechané volné. Dizka popruhu je
flexibilnd a kazdy zakaznik si ho moze
jednoducho nastavit podla vlastnych
preferencii. DalSou, velmi podstatnou,
vyhodou nasho produktu je jeho
kompaktnost, vdaka ktorej doslova
stréi vsetky vaky na lyze do vrecka. Ak
sa OdneSki prave nepozivaju, daju sa
zlozit do malych rozmerov tak, Ze sa
zmestia do kazdého vrecka lyziarskej
bundy ¢i nohavic.

Doteraz vyrabame nas produkt v2
farebnych variantoch ato Cierne alebo
biele s ciernymi prvkami. Vbuducnosti
mame v plane kolekciu rozsirit o dlasie
zaujimavé farebné kombinacie. Taktiez
planujeme vyrabat detskd verziu
OdneSki averziu pre freeride lyziarov,
ktord bude slizit predovsetkym na
dlhsie trasy, pri ktorych je potrebné
prenasat lyZze na chrbte.

Finalna verzia produktu OdneSki

Proces vyroby doposial prebieha
vkruhu clenov firmy ESO, avsak v
sucasnosti hladame vhodny externy
podnik, ktory by dokazal vyrabat
OdneSkivo vaésom mnozstve.



PODUJATIA

Okrem nasho produktu sme sa venovali
aj réoznym kulturnym podujatiam i
spolocenskym udalostiam. Ako je uJA
firiem na nasej skole zvykom,
organizovalisme imatrikulacie prvakov,
snimi spojenu imatrikulaénu party
a Studentsky ples. Tieto podujatia slazia
okrem iného na zvySenie povedomia
o nasej firme anavysenie pociatoéného
kapitalu na vyvoj a vyrobu produktu.

Imatrikulaéna party

Cielom imatrikulacii je privitat novych
prvakov a uviest ich do kultlry tvorenej
aktualnymi studentmi $koly. Tohorocné
imatrikulacie sa niesli vtéme kasina,
s ¢im suvisela zapletkaimatrikulacného
pribehu. Prvacke triedy sa nasledne
predstavili skratkym programom
amuseli splnit niekolko zabavnych
Uloh. Nase imatrikulacie boli ucitelmi
ohodnotené ako pekné a dostojné. O den
neskor sa cerstvo imatrikulovani prvaci
rovnako ako vsetci Studenti zokolia
prisli zabavit na velmi Uspesnu

Imatrikulaénd party, kde spolu prislo
takmer 800 ludi.

Daldia, medzi Studentami velmi
oblubena udalost, ktoru sme
usporiadali bol Studentsky ples.

Stud?mtsLy
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Casino ples

Ples bol rovnako ako imatrikulacie
ladeny do témy kasina a od nej sa odvijal
aj dress code tohto podujatia. Na plese
taktiez nechybal DJ, ktory po cely ¢as
vytvaral perfektnd atmosféru apreto
nebol taneény parket nikdy prazdny.
Zucastneni mali zabezpeéenu veceru,
po ktorej ich zabaval pripraveny
program. Na plese sme mohli vidiet
taneéné, spevacke ba aj akrobatické
vystupenia nasich hosti. Poc¢as vecera
sa tradicne konala aj tombola so
zaujimavymi cenami od rdznych
sponzorov. Toto podujatie vyvolalo
v nasich zakaznikoch mimoriadne
pozitivne reakcie.



MARKETING

~Marketing je privelmi déleZity na to, aby sa mu venovalo len marketingové oddelenie.“
povedal David Packard. Vtomto duchu sme sa snazili pracovat aj v nasej spolocnosti.
Pokial chcete, aby ludia vas produkt skutoéne kupovali, musite im dat za rozumnu cenu
kvalitny ajedinecny produkt, so silnym pribehom askalu moznosti, ako si ho mézu

zadovazit.

Marketingovu stratégiu sme od samotného vzniku stavili na pravidle 4P marketingu.

Z pociato¢ného brainstormingu

azistovania potrieb nasej
reprezentativnej  vzorky trhu -
Studentov, vzniklo mnoZstvo napadov.
Po zhodnoteni rentability

arealizovatelnosti vSetkych navrhov na
produkt vyplynul jasny vitaz. ODNESKI.

ODNESKI spifa vsetky predpoklady
produktu s velkym potencialom prerazit.
V prvom rade je inovativny. Z prieskumu
vykonaného na vzorke 183
respondentov, az 82,4%  nikdy
o podobnom produkte nepoculo.

Videli ste niekedy podobny produkt?

Je takisto absolGtnou novinkou na
nasom trhu. Pocas analyzy slovenského
trhu sme neobjavili nijakého vyrobcu, ¢i
dokonca predajcu poskytujuceho
produkt, ktory by v sebe spajal funkénost
vaku na lyZze aspojovacich lyziarskych
pasok.

Pocas analyzy trhu sme nevynechali ani
svetovy trh. Na nom sme objavili dvoch
predajcov  podobného lyziarskeho
prislusenstva. Rozdiel medzi nimi
a 0OdneSki bol vsak citelny hlavne v cene,
ktord bola znaéne vyssia a v minimalnej,
Ci dokonca Ziadnej moznosti
personalizacie produktu. (farba,
velkost)

Nasou cielovou skupinou su vprvom
rade lyziari vSetkych vekovych kategorii,
ktorych je na Slovensku takmer 1 milion.
Prioritne su to vSak rodiny smalymi
detmi, Ci postarsi lyzZiari, pre ktorych
moze byt prenasanie lyzi vyéerpavajuce.

Kamenné predajne:

Zakaznici maju aktualne moznost ziskat
produkt vpredajnom KIOSKU, ktory
pravidelne funguje v priestoroch
Gymnazia v Dubnicinad Vahom.

Vbudicej lyziarskej sezéne 2019/2020
budd mat nasi zakaznici moznost
zakupit produkt aj vsieti predajni
InterSport Slovensko.

Odneski, ako darcek, ziskaju vbuducej
sezone aj zakaznici, ktori si zakupia
niektoré zmodelov slovenskych lyzi
znacky FOREST SKIS.



Najst nas produkt bude mozné aj
v niekolkych lyZiarskych pozic¢ovniach.
Na partnerstvach s nimi v sucasnej dobe
eSte stale pracujeme.

Rokovanie s majitelom predajni
InterSport Tomasom Sklaréikom

Online:

Objednat produkt je mozné aj
prostrednictvom socialnych sieti firmy ¢i
emailovej adresy. Na  spusteni
predajného portalu aktivne pracujeme.

Predajna cena produktu bola stanovena
na zaklade vyrobnych nakladov a trhovej
analyzy, zktorej vyplynulo, Zze az 50%
oslovenych by bolo ochotnych za produkt
zaplatit sumu vintervale 5-10eur. Cena
produktu na Slovenskom trhu: 8eur/ks

49.7%
>10€
5.5%

Kolko by ste boli ochotni
zaplatit za OdneSki?

Prispusteni predaja sa produkt predaval
najmad medzi Studentmi aakcionarmi.
Kvoli zvySeniu pociatocného zaujmu

bolacena prvejvyrobnejsérie stanovena
naéeur.

Nakolko gro nasej marketingovej
kampane bude prebiehat az zaciatkom
budicej lyziarskej sezony, sustredili
sme sa hlavne na nas testovaci
a zaroven najblizsi trh, t.j. Studentov.

Offline:
Na propagaciu produktu sme vyuzili
najéitanejsi Studentsky casopis

v Dubnici nad Vahom, ¢asopis INAK, kde
sme pravidelne inzerovali. Kampan sme
zamerali emocionalne, tak aby
ukazovala pozitivne pocity plynice
z pouzivania produktu OdneSki,
avzbudila tak zaujem onaslednd kupu
produktu.

Na propagaciu sme vyuzili aj mnohé
podujatia, kde sme prezentovali produkt
ucitelom, Studentom ¢i rodicom deti, nie
len z nasej skoly.

V PREDAJI
KAZDY DEN

Potas velkej prestévky.
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Online:

Vonline kampani sme chceli byt nasej
cielovej skupine co najblizsie avyuzili
sme tak na to socialne siete Facebook
alnstagram. Pomocou pravidelnych
prispevkov, stories ¢i platenej inzercie
sme informovali opozitivach produktu
avyzdvihovali jeho prakticky charakter.
Pomocou tejto propagacie sa onasom
produkte dozvedelo priblizne az 2000
Cudi.



FINANCIE

Financné oddelenie zabezpeéovalo nasu firmu po stranke vedenia kazdodennych
Uctovnickych zaznamov, spravy finanénych prostriedkov a informovalo kompetentnych
funkcionarov o ich stave. Zaciatkom uctovného obdobia bol vloZeny zakladny kapital
400,00 € predajom 100 ks akcii v menovitej hodnote 4,00 €. Pocas celého funkéného
obdobia sme sa snazili tato éiastku navysit. V nasledujlcich tabulkach vam ponidkame
nahlad na nase priebezné finanéné hospodarenie.

Prijmy z podnikatelskej ¢innosti ku diiu 03.04.2019

C.r.| Sumav€

Prijmy z predaja vyrobkov 02 126.00

Iné prijmy 04 633.46

Vydavky na podnikatelsku ¢innost ku diiu 03.04.2019

C.r.| Sumav€

Vydavky na nakup tovaru 07 | 1568.26

Iné vydavky 09 | 3180.66

I N
Overila Mgr. Adriana Vancova
Ucitelka Aplikovanej ekonémie

.....

vnasom pripade z predaja vstupeniek na podujatia - imatrikulaénu party a Studentsky
ples. Tieto prijmy boli nasledne pouzité na vyvoj, materialy a vyrobu produktu OdneSki.
Do dna 3.4.2019 sa celkovo predalo 16 kusov ciernej verzie OdneSki za 6€ a4 kusy
limitovanej edicie bielych OdneSki za 8€, o dokopy tvori prijmy z predaja vyrobku vo
vySke 126€.



LUDSKE ZDROJE

Poas celého posobenia nasej
Studentskej firmy sa oddelenie
ludskych zdrojov zameriavalo hlavne
na motivaciu celého timu, udrziavanie

dobrych vztahov medzi
zamestnancami, zachovavanie
pracovnej moralky a objektivne

hodnotenie pracovného nasadenia. Tiez

s

Manazment firmy ESO

sme sa snazili udrziavat prijemnu
atmosféru vo firemnom kolektive a byt
v neustalom kontakte s akcionarmi.

Nasim cielom bolo tiez dohliadanie na

pracovny vykon zamestnancov
anasledné vspolupraci sfinancnym
oddelenim  stanovenie  patricného

financného ohodnotenia.

Nasej firme velmi =zalezalo na
odbornom raste zamestnancov, a preto
sme sa zucasthovali na mnohych
Skoleniach a  sutaziach,  ktoré
organizovalo JA Slovensko, ¢i uz to boli
Skolenia zamerané na manazment,
prezentacné schopnosti, podnikatelské
talenty alebo sutaz Innovation Camp,
Vsetky prilezitosti boli pre nas velkym
prinosom.

Vo firme ESO pracovalo 15 zamestnancov, z ¢oho pat tvorilo manazment, styria ludia
pracovali na oddeleni marketingu, dvaja na finanénom oddeleni a po jednom
pracovnikovi malo personalne a vyrobne oddelenie.

Prezident MARTIN ROMANAK

ESO Hovorca

Gréta Gazi

Financie MICHAL STRATENY
ctavnik
Miroslava Zajacova

Pokladnik
Petra Satkova

\jroba MATEJ REMSIK

Skladnik
Kamila Urbankova

Marketing SAMUEL SLESAR

Grafika
Michal Janicek

Reklama Predaj

Izabella Belava Klara PalCekova
KristinaBelava TimeaTrnkova

Personalistika DIANA LESKOVA

Tajomnik
Barbora Tomanova



BUDUCNOST

Hoci sa pésobenie nasej JA firmy pomaly bliZi ku koncu, my, rovnako ako ludia z praxe
vidime jasny potencial nadsho produktu aj do buducnosti. KedZze je nasim hlavhym

.....

im kvalitny a uzitoény produkt, ktory si budi moct zakupit v kazdom kute Slovenska. Na
dosiahnutie tohto ciela budeme preto napredovat v nasledujucich oblastiach.

Pre dosiahnutie vyssich predajnych
¢isel avacsej rentability produktu
OdneSki bude potrebné co najviac
expandovat s predajom. Prvym krokom
bude zriadenie e-shopu,
prostrednictvom ktorého bude mozné
objednat si nas produkt. OdneSki sa
véak vyskytnG aj vkamennych
obchodoch, konkrétne vtroch
predajniach Intersport na Slovensku,
ktoré nam prislubili celkovy odber 150-
200 kusov na nasledujicu lyziarsku
sezonu, pricom cislo predajni ateda aj
expedovanych  kusov sa moze
v budlcnosti este zvysit. DalSou formou
predaja  moze byt aj predaj
brandovanych kusov OdneSki pre rézne
hotely apozi¢ovne lyzi vznamych
lyziarskych rezortoch.

Hocisa nas produkt uz lokalne dostal do
predaja, je dolezité dbat na spatnd
vazbu od zadkaznikov aneustale sa
zlepSovat. Vylepsenia produktu budu
zahrnat pouzitie tvrdsej gumy medzi
skiznice lyzi, ktord zabezpeéi vacsiu
odolnost proti snehu avode atym
predizi Zivotnost produktu. Po dalsich
prieskumoch trhu mozeme taktiez
priniest viacero farebnych variant
produktu  podla  Zelani nasich
zakaznikov. Vneposlednom rade, pre
potreby zakazky od predajni Intersport
bude vyroba presunuta zdomacich
podmienok do externej firmy
zameriavajlcejsanazakazkové sitie, ¢o
nam umozni vyrabat produkt vyrazne
vyssej kvality vo vacsom pocte.

SPECIALNE PODAKOVANIE

- ucitelka
aplikovanej ekondmie ariaditelka Skoly
vjednej osobe, ktord pocas celého
trvania programu dohliadala na
fungovanie nasej firmy a motivovala nas
vtych najtazsich momentoch, ktoré
pocas programu nastali.

- nas konzultant
abyvaly Uspesny absolvent programu
JA Aplikovana ekonomia, ktory nas
svojimi sice casto neprijemnymi, no
zaroven potrebnymiotazkami smeroval

k permanentnému zlepSovaniu sa vo
vsetkych smeroch.

- majitel troch
prevadzok InterSport na Slovensku,
ktory nas oboznamil sfungovanim
predaja produktov prostrednictvom
tohto obchodu, poskytol ndm mnoho
cennych rad aodporucani aprislubil
d'alsiu pomoc formou predaja produktu
vjeho prevadzkach atiez srozsirenim
predaja do dalsich prevadzok
InterSport na Slovensku.



DAKUJEME

JA Slovensko
Gymnazium Dubnica nad Vahom
Adriana VancCova
Samuel MatlovicC
Tomas SklarCik
Marian Osuch ml.

Miroslav Curidlo

Jaroslav Cervinka
Alec Borovy

JPK Print
M-Press
Forest Skis



