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Kto sme

Sme 15 Studentov obchodnej akadémie.

Na predmet aplikovana ekondmia sme boli vybrani konkurzom, a preto preukazujeme
motivaciu a zanietenie v prospech firmy. Rozhodli sme sa zazit Zivot v oblasti podnikania na
vlastnej kozi. S vedenim firmy nam pomaha nasa pani ucitelka Ing. Adriana Juraskova.

Nas zamer
e Poskytnut zakaznikom vyrobok, ktory nie je na Slovensku rozsireny

e Pomodct zdkaznikom najst jednoduché a praktické riesenie v oblasti timenia bolesti
a uvolnenia napatia

e Dostat do povedomia ludi praktické vyuzZitie byliniek

e Napredovat v praktickych a podnikatelskych zru¢nostiach

Aky je nas produkt

Hrejivy vankusik z obilia a levandule je prirodnym prostriedkom na timenie bolesti alebo
ulavy od stresu a Unavy.

Vankusiky jednoducho nahrejete v mikrovinnej rure a priloZite na bolavé miesta.
Vankusik vyzaruje "suché teplo", ktoré p6sobi hlboko do svalov, a tym ich uvolfiuje a
prekrvuje.

Zakaznik si moze vybrat z viacerych farebnych prevedeni a z dvoch velkosti.

Je to idedlny, prirodny prostriedok pre domace a liecebné poutzitie.

Ako sa o nasom produkte dozvie zakaznik

O hrejivych vankusikoch sa zakaznici dozvedia prostrednictvom nasho webu a socidlnych
sieti, na reklamnych putacoch. Podstatu predajnej stratégie Aciana vsak tvori osobny
kontakt a e-shop. Prezentujeme sa na promoakciach (imatrikuldcie, DOD, predajny stanok
v blizkom obchodnom centre), ale aj v triedach ¢i zborovni.

Co sme dosiahli

Nebolo to jednoduché. Vyvoj nového produktu sme museli podporit predajom inych overe-
nych a ziskovych vyrobkov, ktoré zarucia spokojnost investorov. Nasa misia vsak nekon¢i.

VYSLEDOK HOSPODARENIA (PRED ZDANENIM) = 157 EUR
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O nas

Ndazov Aciano sme si vybrali, pretoze ¢o
lepSie vystihuje nds vsetkych, ako
miesto ktoré nas spaja — nevadza po
taliansky.

Tim tvori patnast Studentov, ktori boli
vybrani na zdklade konkurzu. Hoci nie
vzdy sa na prvy pokus dohodneme,
dokdZeme sa v zaujme spolo¢ného ciela
stmelit.

Pre nas hlavny vyrobok — hrejivé
vankusiky sme sa rozhodli preto, lebo
sme chceli ludom ponuknut nieco

uzito¢né a navyse to obohatit
o zaujimavy vzhlad. Predpokladali sme Ze zakaznici ocenia najma viactucelovost vyrobku, ako
aj jeho blahodarne relaxaéno-terapeutické ucinky.

Nase akcie

e V Skole sme pomahali s pripravou imatrikuldcii, na ktoré sme pre prvakov navrhovali
Specidlne trickd s logom Skoly a vtipnym mottom, a tiez imatrikulacné listy.

e Uskutocnili sme valentinsky predaj hrejivych vankusikov v obchodnom centre Retro.

e Organizovali sme Den otvorenych dveri, pocas ktorého sme sprevadzali Ziakov a ich
rodicov, ktori sa zaujimaju o Studium na nasej Skole.
Vsade tam sme zaroven osobne ponukali nas
vyrobok.

Mimoradna canovh akcla
Mg cona -BUR

rondanm o SEUR
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Riadenie firmy

Hoci sme bezné i dolezité rozhodnutia robili spolo¢ne, posledné slovo mal manazment firmy.
Komunikovali sme spolu nielen v $kole, ale najma cez socialnu siet, ktorda nam umoznovala
neustaly kontakt.

TieZz sme si boli vedomi, Ze ak sa vyskytne nieco, s ¢im by sme si nevedeli dat rady, méZzeme sa
kedykolvek obratit na nasu pani profesorku. Aj ked sme sa vacésinu problémov snazili riesit bez
jej pomoci, vidy ndm bola oporou a podporovala nas vo vsetkych aktivitach.

Viceprezidentka pre financie
Eva Dinh Thi

Viceprezidentka pre vyrobu

Eva Szépova
Prezident

Filip Dulin

Viceprezidentka pre ludské zdroje

. v . Katarina KoSanova
Zastupkyna prezidenta

Andrea KiSonova

Viceprezident pre marketing

Lukas Rebro

Dalsi élenovia timu

e Financné oddelenie: Kristina Kopdlkova — pokladnicka
Dusan Viglasky — hlavny uctovnik
e Marketingové oddelenie: Tomads Dula

Lucia Ladyova
Simona Gasparovicova
Kristina Svobodova
e Oddelenie vyroby: Paulina Surovcova
e Oddelenie ludskych zdrojov: Lubica Kubikova
Dasa Harvanova
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Nase vyrobky
Hrejivé vankusiky
Su nasim hlavnym produktom. Hrejivé vankusiky sliZia ako prostriedok na timenie bolesti a

pomahaju pri odburavani stresu a napatia. Je vhodny na domace pouZitie. PouZité bylinky
priaznivo pOsobia aj pri nespavosti, nervozite a nervovej podrazdenosti.

Vankusik udrziava teplotu minimdalne 20 minut v zavislosti od vonkajsich vplyvov.

UmozZnuje univerzalne pouZitie pre oblast chrbta, brucha, pliec, ramien, kolien, rak, krku...

Je vhodny:

- na prehrievanie krku, krénej chrbtice, ramien

- na bolesti hlavy, bolesti zubov

- na zablokovanu chrbticu, rameno a plece

- na bolavé svaly

- pri nachladnutiach

- mOze sa pouzit aj ako studeny / chladivy obklad

- na opuchy pri vykibeniach, vyvrtnutiach, ustipnuti hmyzom, pri bolestiach zubov, pri
Urazoch v domdacnostiach.




A C1ano

Vyvinuli sme pre Vas hrejivé
vankusiky s priehradkami, aby
sa zrniecka nepresypali len na
jedno miesto. Tak bude
vankusik hrejivy na celej
ploche. Taktiez ponukame
vankusiky s vymenitelnym
vonkajsim obalom, ktory sa da
bez problémov prat v pracke.

Kazdy vankusik ma pribaleny navod na poutzitie s doporuéenou dizkou nahrievania, podla
velkosti a hmotnosti vyplne. ObltUbené hrejivé bylinkové vankusiky zaistuju jedine¢nu
relaxaciu a uUlavu od bolesti, navodzuju pokojny spanok a zbavuju stresu.

V pripade opuchu je moZné vyrobok chladit v chladnicke a pouZit na jeho zmiernenie.
Vankusik je vhodny pre vsetky vekové kategorie.

Material: 100 % bavina
ZloZenie: zmes obilnin a byliniek (pSenica, ryza, levandula)

Vankusiky si mdzete objednat na nasej webovej stranke: acianojafirma.wixsite.com/aciano,
kde je odkaz na e-shop s moZnostou fakturacie a zaslania na dobierku postou.
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Marketing

Nase produkty sme sa snaZili propagovat pre naSich potencionalnych zdkaznikov co
najefektivnejsie. V oblasti marketingovej propagacie sme vyuZivali klasické reklamné postupy
prisposobené nasim finanénym prostriedkom. Reklamu nasim produktom sme robili napr.
prostrednictvom plagatov, rekldm na socialnych sietach, rozhlasom, predajom v OC Retro
alebo cez nas e-shop.

Nasa firma sa stala oblubend, pretoZe sme udrZiavali so zdkaznikmi priamy kontakt
a priatel'ské vztahy. Zakaznikov sme milou formou presviedc¢ali o tom, Ze nas produkt je pre
nich velmi uZito¢ny. Vdaka trpezlivej komunikacii so zdkaznikmi sme mohli sledovat, ¢o im
chyba, preto sme aj uz overené produkty vylepsSovali (novinkou boli napr. valentinska téma
privankusikoch). Vdaka Sirke marketingového oddelenia sme zabezpecili dostatocny prieskum
trhu, a tak sme ziskali ¢o trh potrebuje, a ak to bolo mozné, ihned sme reagovali.

Ciele JA Firmy

Hlavnym cielom bolo dosiahnut minimalne také prijmy, ktoré by pokryli vynaloZzené vydavky
a zabezpedili akcionarom planované dividendy. Produkty ktoré sme vyrabali, mali primeranu
cenu a aj preto bol o nich taky zdujem, vdaka comu méZeme s istotou tvrdit, Ze zisk nasej firmy
je zarugeny. Dal$im cielom bolo uspokojenie potrieb zdkaznikov, ktori nemali vidy jednoduché
poziadavky. Dbali sme hlavne na UZitkové vlastnosti produktu a vysledkom bola spokojnost
nielen spotrebitelov, ale aj nas, pretoze sme sa naudili pracovat pod velkym tlakom, najma
finanénym a ¢asovym.
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Finanéna analyza

Prijmy z predaja nasich vyrobkov

Trzby za vankuse 146,50 EUR
TrZzby za uctové osnovy 168,30 EUR
Trzby za fascikle 233,81 EUR
SPOLU 548,61 EUR
Vydavky

Material 215,65 EUR
Mzdy 145,00 EUR
Iné vydavky 30,89 EUR
SPOLU 391,54 EUR
Vysledok hospodarenia

Prijmy spolu 548,61 EUR
Vydavky spolu 391,54 EUR
Vysledok hospodarenia 157,07 EUR
e i s &
Cisty zisk 124,09 EUR
Zakladné imanie — akcie

Pocet emitovanych akcii 92 ks
Menovita hodnota jednej akcie 2 EUR
f;l)kOVé hodnota upisanych akcii 184 EUR
Predpokladana dividenda na 1,00 EUR
akciu (podlieha schvaleniu

akcionarov) t.j.50%
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V porovnani s planovanymi vynosmi sme dosiahli eSte vyssie trzby, ako sme predpokladali.
Takisto sme mali uz overené produkty, ktoré ndm tento rozdiel v trzbach vynahradili. Ako
firma sa chceme dalej rozvijat, a preto zvySny nerozdeleny zisk investujeme do marketingu
a na zvySenie UZitkovych vlastnosti produktu, t. j. nové tvary vankusikov pre rézne Casti tela,
nové vone a podobne.

Porovnanie predpokladanych a skutoénych vynosov
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Nase uspechy

Ako firma sme dosiahli vela Uspechov a taktiez nabrali skusenosti. Zalozili sme e-shop, vdaka
ktorému si m6Zu zakaznici objednat nase produkty aj z pohodlia domova a z dalekych miest.
Aby sme sa lepSie pribliZili k zdkaznikom, Uspesne sme zorganizovali valentinsky predaj hreji-
vych vankusikov v nedalekom obchodnom centre Retro, kde si mohla nds produkt priamo vy-
skusat aj Sirokd verejnost. TaktieZ sme nase vyrobky preddvali aj na Dni otvorenych dveri na-
Sej Skoly, kde sme sa stretli s velkym zaujmom zo strany rodicov nasich budducich Studentov.
V porovnani s minulymi rokmi nam vzrastol zaujem o fascikle so suvislym prikladom, a prave
vdaka tomu sme mohli investovat do materidlu a propagacie vankusikov viac finan¢nych
prostriedkov.

Riesili sme problémy najma v oblasti marketingu, pretoze sme podcenili pripravu predaja
produktov v obchodnom centre. Predaj sa nevyvijal podla nasich predstdv, no z tohto faktu
sme sa poucili a tak neskorsia akcia na DOD uZ dopadla lepsie.

Dalej sme sa zu&astfiovali roznych akcii, workshopov, ktoré pre $tudentov konala neziskova
organizdcia JA Slovensko, ako napriklad Workshop prezentacnych zruénosti, aj Skolenie ma-
nazmentu Ci prezidentov.

Buducnost’ firmy

Nasou perspektivou je rozsirit sortiment o nové farebné prevedenia a rézne upokojujice
vone. Dalej mame v plane mat k dispozicii nové tvary vankusikov na rézne &asti tela. Mimo
nasich vankusikov chceme vytvorit nové produkty v podobe plySovych hraciek, ktoré budu
fungovat na rovnakom principe. Dal$im ciefom je otvorit predajne na celom Slovensku, kde
budeme predavat nase vyrobky a neskér by sme chceli expandovat aj do zahranicia.

Vdaka JA Firme Aciano sme mali mozZnost ziskat rozne skisenosti a nazriet do zakulisia pod-

nikania. Naucili sme sa spolupracovat a priamo riadit kolektiv, ¢o bolo velmi prospesné pre

\l “’M

chod firmy.




