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VIZIA

« Sme mlada a aktivna firma, zlozena z ambicioznych Studentov,
ktora sa inSpiruje uspechmi predchadzajucich generacii.

e Nase hlavné zameranie je na potreby zakaznikov a vytvaranie
novych produktov.

e Tento rok sa zameriavame na ekologické voskové obrusky s

idealnou potlacou pre kazdé rocné obdobie.

Maximilian Macsai
prezident firmy



VOSKOVY OBRUSOK

Nasa firma ponuka ekologicky obrusok z vcelieho vosku,
Co je nasa konkuren¢na vyhoda oproti plastovym
alternativam.

=3
_\iD(j I|I

MER 1.\.'1._1\.«_;?.p+;l?c.1_:

Tento obrusok je biologicky rozlozitefny a ma
antibakterialne vlastnosti, ¢o z neho robi ekologicku a
hygienicku alternativu voci existujucim produktom.
Nas produkt ponukame v dvoch rozmeroch:

S - 30X25

M - 35X35

Reagujeme tiez na dopyt po ekologickych rieSeniach pre
zabalenie potravin, ¢o robi nase obrusky praktickym,
opakovatelne pouzitelnym a Setrnym pre Zivotné
prostredie spb6sobom balenia potravin.




PONUKAME ESTE

Merch

Nasa firma vyraba vlastné Skolské tricka, mikiny a
tasky s logom nasej Skoly a s motivmi, ktoré su
spojené so Skolou.

Skolsky ples

Nasa firma pomohla s organizaciou tohtoro¢neho
Skolského plesu. Financovali sme tombolu,
zorganizovali foto stenu, kde si studenti mohli
vytvorit polaroid fotku.

Skolsky bufet

Prevadzkovali sme Skolsky bufet, kde Studenti mohli

zakUpit r6zne dobroty, sladkosti a d'alSie produkty.

Skolské vianoéne trhy

V decembri sme zorganizovali Skolské viano¢né
trhy, kde mohli Studenti zakupit pun¢, horucu
cokoladu a limitovanu ediciu viano¢nych
voskovych obruskov.

Valentinské dni

Na Den svatého Valentina sme zorganizovali foto
stenu pre zalubenych, kde si mohli vytvorit
polaroidovu fotku.



NAPAD

Nas hlavny produkt vznikol z ambicie priniest na trh ¢o
najekologickejsi produkt. Hoci sme mali mnoho napadov,
zvolili sme voskoveé obrusky, pretoze ponukaju jedinecnu
moznost uSetrit na plastovych obaloch a udrziavat jedlo ¢o
najcerstvejsie.

BUDUCNOST

Najskor planujeme predavat len malé a velké obrusky, no v
buducnosti uvazujeme aj o vyrobe kapsach, ktoré by sme
vytvarali rovnakym spésobom.

Tento rok sme sa rozhodli pre ¢o najekologickejsi produkt a ako
hlavny produkt sme zvolili voskoveé obrusky z vcelieho vosku.



POSTUP VYROBY

Rezanie Rozlozenie

Na uz rozrezané obrusky rovhomerne
rozloZzime vceli vosk.

Latku, ktoru kupujeme, rezeme na
dva rézne rozmery:

e Velkost S: 30x25 cm

e Velkost L: 35x35 cm

Pecenie Skladanie

Hotové obrusky poskladame a
zabalime.

Nasledne obrusok s v€elim voskom
zakryjeme papierom na pecenie a
pomocou zehlicky vosk roztavime.
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LUDSKE ZDROJE

V nasej firme zohrava oddelenie dbélezitu ulohu. Zabezpelujeme
plynulost pracovnych procesov pri prijimani zamestnancov,
uzatvarani pracovnych zmluv a tvorbe optimalneho pracovného

prostredia pre zamestnancov aj Clenov studentskej firmy.

Venujeme sa aj vzdelavaniu nasich zamestnancov, aktivne sa
zapajame do aktivit organizacie JA Slovensko a uspesne sa
zUCastrniujeme sutazi, ako napriklad Re-power camp. Zabezpecujeme
evidenciu akcionarov a zamestnancov a starame sa o spravne
vyplacanie miezd. Dobre zostavena organizacna Struktura je kfucom
k spolahlivému a uspesnému fungovaniu nasho podniku DunaStar.




ORGANIZACNA STRUKTURA
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MARKETING

e Aj ked sme maly tim s minimalnymi obchodnymi

skusenostami, sme vasnivi pre rozvoj v tejto oblasti.

e Od zacCiatku sme cielavedomi a prijimame vyzvy.

e Zvazili sme moznost spoluprace s va¢simi firmami, ale
rozhodli sme sa uprednostnit vydanie vlastnych produktov,
do ktorych sme uz investovali vela energie.

e Zaujem o nase produkty rastie, pricom nas kontaktuju byvali

Studenti, uCitelia a priatelia Skoly cez socialne siete.



MARKETING - SWOT ANALYZA

Silné Stranky Slabé stranky
e Pracovitost a kreativita e Maly tim
e Ochota vzdeldvat sa e Minimalne skusenosti v oblasti podnikania
e Efektivha komunikacia medzi oddeleniami e Nerovnomerne rozdelenie uloh medzi ¢lenov firmy
e Prezentacia schopnosti e Neochota pracovat nad ramec povinnosti

Ambicia a ciefavedomost manazmentu
Lojalita voCi firme

Prilezitosti Ohrozenie
e Zaujem spoluziakov o nasSe produkty e Mnozstvo prazdnin
e Podpora zo strany vedenia skoly « Obmedzena velkost trhu

e Sutaze organizované JA Slovensko e Konkurencia s podobnymi vyrobkami



STATISTIKA

Komarno Samorin
5% 9%

H
Senec Bratislava
8% 18%

Zeny
15%

KOMUNIKACIA MARKETINGU

CIELE

e Informovat
e Presviedcat
e Pripominat

CIELOVY ZAKAZNIK

Planovana cielfova skupina bola pévodne Studenti, ucitelia a rodiCia skoly,
ale neskér sme to rozsirili aj na zamestnancov firiem, kde rodicia pracuju.



Vysledok hospodarenia

C.I. Suma
FINANCIE prjmy spolu 11 198750
Vydavky spolu 12 61675,50
Vysledok hospodarenia 13 312,00
Dan 7 prijmu Studentskej firmy 14 46,00
DunaStar &.f. vysledky k 15.04.2024 Dan z prijmu studentskej firmy platna do JA 15 46,00
Slovensko
Prijmy z podnikatelskej Cinnosti (Trzby) Cisty zisk/strata L SEE L
cr. Suma S :
Prijmy z predaja tovaru 1 317,50 Zostatok penazi na rozdelenie : .
- . c.r. uma
Prijmy z predaja vyrobkowv 2 1620,00 . s . _ .
Prilwy 2 predaja sufich 3 50,00 Zostatok penazi v pokladm a v penaznom ustave 17 512,00
I"E prijmy - LILL Zaplatena dan z prijmu 18 46,00
Prijmy SPOLU 2 1587,50 Vratenie vkladu akcionarom 19 200,00
fostatok penazi na rozdelenie 20 266,00
Vydavky na podnikatelska Cinnost
cr. Suma Rozdelenie Cistého zisku
Vydavky na material G 1297,50 r. SuUMa
Vydavky na nakup tovaru 7 255,50 Dividendy 1 200,00
Mzdy B 122,50 Vydavky na likvidaciu firmy 22 66,00
Iné vydavky 9 00,00 Odmeny clenom firmy 23 00,00
Vydavky SPOLU 10 167550 Zostatok po rozdeleni 24 00,00

Nasa firma DunaStar je od zaciatku podnikania orientovana na predaj vlastnej vyroby. Pre ziskanie zacCiatocného kapitalu bol
realizovany predaj akcii v nomindlnej hodnote 2€/akcia. Z hlavného produktu voskové obrusky sa nam podarilo predat 55
kusov a uz mame objednavky na dalSich 30 ks, ktoré by sme mali stihnut do konca podnikatelského obdobia.

Predbezny hospodarsky vysledok k 15.04.2024 znazornuje tabulka. Na celkovych prijmoch maju vyznamny podiel uz

spominané voskové obrusky ale aj mikiny a trickas logom Skoly.



CENOVA POLITIKA

Voskové obrusky velké 20 25
Voskoveé obrusky malé 20 30
Mikiny s potlacou 40 30
Tricka s potlacou 60 35
Platenné tasky 20 20
Studentsky ples - 1 akcia 1 1

Cenotvorba sa zakladala na principe, Ze pri stanoveni ceny vychadzat z vynalozenych nakladov a pridat
primeranuy marzu, aby sa produkt na jednej strane dal predat a na druhej strane priniesol primerany zisk. Vd'aka
aj déslednému prieskumu trhu sme stanovili cenu taku, ktora je prijatefna nasej klienture.



ANALYZA PREDAJA

Predaj k 15.04.2024 znazornuje
nasledovna tabulka.

V podnikatelfskom obdobi sme
predavali voskové obrusky v dvoch
rozmeroch. Velky zaujem bol aj o
doplnkovy sortiment — mikiny a
tricka s logom Skoly. Na
poziadavku vedenia skoly sme
prechodne prevadzkovali aj bufet.
Prijmy eSte oCakavame z d'alSieho
predaja voskovych obrusok
Specialna edicia ku drfiu matiek.

Triby z predaja vyrobkowv
Triby z predaja tovaru
Trzby z predaja sluzieb
Triby celkom
Materialové naklady

Maklady na nakup tovaru

Mzdove naklady

1620,00
317.30
30,00

1297 30
25550
122 30



AKO DALE]?

Ciele
Expanzia na domacom trhu
Zariadenie e-shopu

Spolupraca s inymi Skolami / firmami

7ZAVER

Celoro€na aktivna a tvoriva praca, obCas s
tazkostami, nas posilnila a vytvorila z nas
odolny tim, pripraveny ¢elit dalSim vyzvam.



